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Luther Rechtsanwaltsgesellschaft mbH

Aus der Luther-Welt

JUVE-Handbuch 2008/2009

Der Ausbau unserer Asien-Praxis fand breites Echo in der
gerade erschienenen neuen Ausgabe des JUVE-Handbuches
2008/2009. Nachfolgend einige Auszlge zu Luther:

,Die Kanzlei hat ihr Engagement in Asien mit eigenen Bliros
in Singapur und Shanghai sowie den turkischen Buros in
Ankara und Istanbul deutlich intensiviert. ... Bei der Weiter-
entwicklung ihrer asiatischen Prasenz gllickten Luther gleich
mehrere Rekrutierungserfolge: Mit Dr. René-Alexander Hirth
und einigen Anwalten von Thimmel Schtitze konnte der Aus-
bau des Buros Singapur entscheidend vorangetrieben wer-
den. In Shanghai eréffnete Luther mit ehemaligen RodI-Anwal-
ten ein neues BUro und kann auf dem chinesischen Festland
zudem auf ihr Netzwerk mit Pinsent Masons zurlckgreifen.®

,GroBe Praxen wie im Corporate und Arbeitsrecht tragen den
Kélner Standort und sorgen zudem fUr eine enge Verzahnung
mit den Ubrigen Blros. So verwundert es nicht, dass in Koin
neben dem Management auch die Speerspitzen der inter-
nationalen Ausrichtungen von Luther sitzen. Dazu zahlt mit
Thomas Weidlich ein Corporate-Partner mit langjahriger Asien-
erfahrung, der die fernostliche Expansion von Luther koordi-
niert. Daneben sorgt der eigene , Turkish Desk” immer wieder
fur Inbound-Mandate aus den turkischen Luther-Standorten,
was auch durch die BemUhungen der Stadt KéIn, solche
grenziberschreitenden Geschéftsbeziehungen zu férdern,
unterstutzt wird.*

~Geschatzte Kanzlei fir Schiedsverfahren und Prozesse. Im
Markt besonders beachtet bleibt das Hamburger Blro, das
stark auf internationales Geschaft fokussiert ist. Insbesondere
macht sich dies in Investitionsschiedsverfahren bemerkbar, wo
Luther Uber Dr. Richard Happ in einem der wenigen aktuellen
ICSID-Verfahren mit deutschem Bezug beauftragt ist. ..."

LEmpfohlene Kanzlei in Stuttgart, die am Standort ambitionierte
Wachstumsziele hat. Einen wichtigen Schritt in diese Richtung
markierte sicherlich der Zugang von Dr. René-Alexander Hirth
und des gesamten Singapur-Biros von ThUummel Schiitze,
wo es auBerdem klare Synergien mit dem starken Kélner Blro
gibt. ..."

Insgesamt beraten bei Luther nun Uber 30 deutsche und
asiatische Anwaélte in allen wirtschaftsrechtlichen Fragen, die
sich deutschen und internationalen Unternehmen in der Re-
gion Asien-Pazifik stellen. Die Schwerpunkte der Beratungs-

tatigkeit in den asiatischen Wachstumsmarkten liegt im in-
ternationalen Vertrags-, Gesellschafts- und Arbeitsrecht, bei
internationalen Schiedsverfahren sowie bei M&A- und Joint
Venture-Projekten.

Veranstaltungen

Im Rahmen der 4. Handelsblatt Jahrestagung zu Indien
am 8. und 9. September 2008 hat Luther wie in den Vorjahren
wieder zum Thema ,,Joint Venture in Indien” referiert.

Am 16. September 2008 fand der 5. IHK-AuBenwirt-
schaftstag in Essen mit mehr als 800 Teilnehmern statt.
Luther war unter anderem in den Workshops zu ,China:
Investieren — Chance oder Schleudersitz?“ und ,BRIC: Sicher-
heit von Geschéften“ auf dem Panel.

[

Thomas Weidlich (3. v. I.) mit
Prof. Dr. Bodo Risch (IHK
Nord Westfalen), Eric A. Mei-

Dr. Angelika Yates bei ihrem
Vortrag auf der Indien-Jahres-
tagung in Berlin

er (Aon Credit) und Reinhard
Vesper (Staatsschutz NRW)
auf dem Panel beim AulBen-
wirtschaftstag in Essen

Den Auftakt einer Veranstaltungsreihe in unseren neuen Biro-
raumlichkeiten am Rheinauhafen in K&ln machte ein Seminar
zu ,M&A in China und Indien®“ am 17. September 2008.
Neben Referenten von Luther steuerten Kollegen aus Shang-
hai, Mumbai und Delhi sowie Experten des Handelsblattes
und von ThyssenKrupp spannende Berichte aus den beiden
asiatischen Wachstumsmarkten bei.

Luther hat auf Veranstaltungen des Ostasiatischen Vereins
(OAV) am 25. September 2008 in Hannover zu ,Neuen
Entwicklungen im chinesischen Arbeitsrecht“ und am
22. Oktober 2008 in Freiburg zu ,,Rechtlichen Besonder-
heiten in Indien“ referiert.

Im Rahmen des 2. Corporate Day der Kanzlei am 23. Okto-
ber 2008 im Grandhotel Schloss Bensberg hat Luther auch
zu den geplanten Anderungen des deutschen AuBen-
wirtschaftsgesetzes referiert.
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Luther hat auf der 6. WirtschaftsWoche Jahrestagung zu
China, die am 19. und 20. November 2008 in Berlin stattfand,
Uber Konsolidierung und Restrukturierung auslandischer
Beteiligungen vor dem Hintergrund der sich wandelnden
Unternehmenslandschaft in China vorgetragen.

Auf dem ,M&A Summit 2008, einer am 27. und 28. November
2008 in Munchen abgehaltenen Fachveranstaltung flr M&A-
und Rechtsabteilungen groBer deutscher Unternehmen, leitete
Luther einen Workshop zum Thema ,,M&A in Fernost®.

Im neuen Jahr werden wir unsere Veranstaltungsreine am Rhein-
auhafen in Kéln mit einem Seminar zu ,,M&A in Australien
und Siidostasien* fortsetzen. Am 29. Januar 2008 werden
Referenten aus Australien und Singapur Uber aktuelle Entwick-
lungen aus der Region berichten und Praxishinweise geben.

Biiroeinweihungen in Shanghai und Singapur
Reisebericht von Rechtsanwalt und Notar Dr. Arndt Bege-
mann, Luther Essen

Die Prasenz von Luther in Ostasien ist durch die Neu-
zugange in Shanghai und Singapur in diesem Jahr deutlich
verstarkt worden. Zugleich wurden auch neue Burordume
bezogen. Um diese Entwicklung mit Mandanten und Mitar-
beitern zu feiern, hatte Luther am 20. Mai in Shanghai und
am 22. Mai in Singapur zu Veranstaltungen eingeladen.

Dabei wurde die fur Shanghai geplante Feier durch das
schreckliche Erdbeben in China Uberschattet. Just in dem
Moment, als die deutsche Delegation bestehend aus Dr.
Stefan Kraus, Thomas Weidlich, Dr. René-Alexander Hirth
und Dr. Arndt Begemann am Flughafen eintraf, erreichte uns
die Nachricht, dass von der chinesischen Regierung eine
dreitagige Staatstrauer verordnet worden war. Aus Rucksicht
wurde daher die vorgesehene Erdffnungsfeier abgesagt und
anstelle dessen in kleinerem Rahmen zu einem informellen
Empfang geladen, der in der Vue-Bar des Hyatt on the Bund
statt fand, einer traumhaften Location mit einem atemberau-
benden Blick Uber den Huang Pu River und das wirtschaft-
liche Herz Shanghais, den Stadtteil Pudong. Dort befindet
sich auch das neue Buro von Luther in unmittelbarer Nahe
des Jin Mao Towers und des World Financial Centers, des
mit 492 Metern hdéchsten Gebaudes in China. Trotz der
Absage der Feier war die Gasteschar beeindruckend. Im-
merhin rund 80 Géaste waren erschienen, darunter der deut-
sche Generalkonsul in Shanghai und Reprasentanten von
Unternehmen wie Volkswagen, Bayer, BASF, ThyssenKrupp,
Bosch sowie der Deutschen Borse, namhafter Banken und
mittelstandischer Unternehmen.

Das Geschaftsmodell des Shanghai-Teams ist vielfaltig. Es
besteht zunachst einmal aus der Beratung deutscher Unter-

nehmen bei ihren chinesischen Aktivitaten. Dartiber hinaus
strebt das BlUro aber auch an, chinesische Mandanten bei
der Gestaltung ihrer europaischen Aktivitdten und insbeson-
dere Borsengangen zu begleiten. Wie aus der Zusammen-
setzung der erschienenen Gaste deutlich wurde, verfligt die
Mannschaft um Philip Lazare und Shao Wanlei Uber hervor-
ragende Kontakte in die deutsche und chinesische Business
Community.

Fur die deutsche Delegation ging es dann schon sehr friih
am nachsten Morgen weiter nach Singapur. Singapur, ein
durch die britische koloniale Vergangenheit gepragter Vier-
millionen-Einwohner-Stadtstaat, hat es geschafft, zur Dreh-
scheibe des ostasiatischen Finanz- und Kapitalmarktes zu
werden. Vor diesem Hintergrund ist es von besonderer
strategischer Bedeutung, dass Luther nun mit dem jlngsten
Zugang der neuen Partner Dr. René-Alexander Hirth, Dr. Knut
Unger, Dr. Claus Trenner und Birgitta von Dresky zur mit Ab-
stand groBten deutschen Kanzlei in Singapur aufgestiegen
ist. In Singapur verfigt Luther Uber zwei Blros, namlich ein-
mal dem im Finanzzentrum gelegenen International Plaza und
weiter auBerhalb im German Centre, wo Corporate Services
fir Mandanten erbracht werden. Die Feier fand im traditio-
nellen Raffles Hotel statt, mit seiner berihmten Long-Bar.

) Guest of Hop,

z H.E' M \our;
@bassador . Folkmar Stogcger
D %

f the Federal Repubi of Gerany.
22 May 2008

Auch die Veranstaltung in Singapur war von einer beeindru-
ckenden Anzahl hochkaratiger Gaste besucht, die unseren
neuen Partnern und unserer Kanzlei sehr verbunden sind.
Fur die Eréffnungsrede konnte der deutsche Botschafter in
Singapur, seine Exzellenz Folkmar Stoecker, gewonnen wer-
den, der Ubrigens Bruder unseres Berliner Partners Detlev
Stoecker ist.

Beide Veranstaltungen haben gezeigt, dass Luther im deutsch-
asiatischen Rechtsberatungsmarkt ein wichtiger Player ist.
Mit den jingsten Erweiterungen wird nicht nur unser
Asien-Geschaft beflligelt, sondern es findet zugleich eine
auBerordentlich positive Rickkopplung auf den deutschen
Markt statt.

Thomas Weidlich, LL.M. (Hull)
Telefon +49 (221) 9937 16280
thomas.weidlich@luther-lawfirm.com




Luther Rechtsanwaltsgesellschaft mbH

AuBenwirtschafts- und Investitionsschutzrecht

Anderung des AuBenwirtschafts-
gesetzes — noch zeitgemas in der

Finanzkrise?

Die Weltwirtschaft ist heute vernetzter denn je, das ruft uns
die internationale Finanzkrise gerade sehr schmerzhaft ins Be-
wusstsein. Deutsche Unternehmen verkaufen ihre Produkte
und Dienstleistungen in der ganzen Welt, und es gibt prak-
tisch kein Land, in dem nicht auch deutsche Unternehmen in
Fabriken und auf andere Weise investiert haben. Gleichzeitig
ist Deutschland aber immer starker auch auf auslandisches
Kapital angewiesen.

Kontrolle auBeneuropaischer Investoren geplant

Vor diesem Hintergrund ist der scharfe Streit Uber die
bevorstehende Anderung des AuBenwirtschaftsgesetzes
zu sehen. Der Entwurf des Bundeskabinetts vom 20. Au-
gust 2008 befindet sich derzeit in der parlamentarischen
Beratung. Investitionen von auBerhalb des Europaischen
Wirtschaftsraumes (EWR) sollen kinftig untersagt werden
koénnen, ,wenn infolge des Erwerbs die 6ffentliche Ordnung
oder Sicherheit der Bundesrepublik Deutschland gefahrdet
ist. Ist dies der Fall, kann das Bundeswirtschaftsministerium
Ubernahmen bis zu drei Monate nach Verdffentlichung des
Ubernahmeangebotes oder Abschluss des Kaufvertrages
Uber die Unternehmensbeteiligung verbieten. Die Transak-
tion bleibt bis zur vollstandigen Beendigung des Prifungs-
verfahrens schwebend unwirksam. Ein Prufungsrecht soll
nach dem aktuellen Gesetzesentwurf ab einer auslandischen
Beteiligung in Hohe von 25% der Stimmrechte bestehen.
Diese Anderung reiht sich damit neben das vor kurzem ver-
abschiedete Risikobegrenzungsgesetz ein, mit dem gesamt-
wirtschaftlich unerwinschte Aktivitdten von Finanzinvestoren
erschwert oder verhindert werden sollen. Finanzinvestoren
sehen ihr Engagement im Unternehmen typischerweise nur
als zeitlich befristete Finanzanlage und begrinden damit die
Sorge vor Zerschlagungen der Unternehmen oder Arbeits-
platzabbau zur schnellen Verwertung. Durch erhdhte Trans-
parenzanforderungen sollen Investoren gezwungen werden,
ihre Identitat, ihre jeweiligen Beteiligungen sowie unter Um-
stdnden auch ihre mit den Beteiligungen verfolgten Ziele
offenzulegen.

Ein Ausloser fur die neuen Regelungen des AuBenwirtschafts-
gesetzes ist neben der schon langer geflhrten Debatte Uber

die Rolle auslandischer Hedge Fonds (,Heuschrecken) die
in jungster Zeit aufgeflammte Diskussion Uber auslandische
Staatsfonds, allen voran Fonds aus Schwellenlandern wie
China und Russland. Diese Staatsfonds verflgen Uber ein
enormes Kapital, die Rede ist von weltweit Uber 4 Billionen
USD, die sich aus der VerduBerung von Rohstoffen wie Ol
oder aus den Devisenreserven des jeweiligen Landes spei-
sen. Im Zuge der Kapitalmarktkrise sind die China Invest-
ment Corporation (CIC), die singapurische Temasek und
Abu Dhabis Staatsfonds ADIA bei einigen der gréBten US-
amerikanischen und européischen Banken in signifikanter
Hohe eingestiegen. Viele Staaten beflrchten, dass sich fi-
nanzstarke auslandische Staatsfonds nicht nur aus Rendi-
tegesichtspunkten in strategisch und wirtschaftlich wichtige
einheimische Unternehmen einkaufen, sondern es vor allem
zu einer unerwinschten Einflussnahme in politisch sensiblen
Bereichen wie dem Telekommunikations- und Energiesektor
kommt. Aufgrund der niedrigen Aktienkurse ist die Sorge vor
feindlichen Ubernahmen gewachsen, erst recht, seitdem ein
»2Anschleichen nach dem Schaeffler-Modell Schule zu ma-
chen scheint. Dennoch hat sich die Stimmung seit Beginn
der Finanzkrise etwas gedreht, und die Angst vor Staats-
fonds ist inzwischen (zumindest teilweise) eher dem Wunsch
gewichen, mit einem Staatsfonds frisches Kapital oder einen
stabilen GroBaktionar zu bekommen.

Kritik aus der Wirtschaft

Die deutsche Wirtschaft und auch das Bundeskartellamt
stehen den Planen der Bundesregierung insgesamt skeptisch
gegenuber. Weder drohe ein Ausverkauf deutscher Unterneh-
men, noch sei der Anteil von z. B. chinesischen und russischen
Investitionen in Deutschland besorgniserregend hoch. Viele
DAX-Konzerne haben gute Erfahrungen mit Staatsfonds ge-
macht. Nach Ansicht der vielen kritischen Stimmen stellen die
geplanten Anderungen des AuBenwirtschaftsgesetzes (iber-
triebenen Protektionismus dar, der auslandische Investoren
und damit dringend bendtigtes Kapital abschreckt und das
Investitionsklima verschlechtern kénnte. Die negativen Aus-
wirkungen auf Bieterverfahren liegen wegen der damit ver-
bundenen Unsicherheit fur auslandische Bieter auf der Hand.
Andere Lander kénnten das neue AuBenwirtschaftsgesetz
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zum Anlass nehmen, ahnliche Regelungen einzufiihren oder
bestehende Gesetze zu verschéarfen mit verheerenden Fol-
gen fur deutsche Unternehmen, die selbst rund 20.000
Beteiligungen im Ausland halten. Das neue chinesische
Kartellrecht konnte ein solches Beispiel sein: die Beflrch-
tungen vieler Kritiker im Westen, dass China die sogenannte
Nationalsicherheitstberprifung zum Ausschluss auslandi-
scher Investoren nutzen wird, erhalten so neue Nahrung.

VerstoB gegen EU- und Volkerrecht

Einer der Hauptkritikpunkte des Gesetzentwurfes ist der
unbestimmte Rechtsbegriff ,Gefdhrdung der o6ffentlichen
Sicherheit und Ordnung“. Die Vereinbarkeit mit EU-Recht
und der dadurch garantierten Kapitalverkehrsfreiheit wird
von vielen in Zweifel gezogen. Art. 56 EG-Vertrag verbietet
eine Beschrankung des Kapitalverkehrs auch ,zwischen
den Mitgliedsstaaten und dritten Léandern®. Darauf kénnen
sich auch Investoren aus Drittlandern wie China oder Russ-
land berufen. Der EUGH legt die Kapitalverkehrsfreiheit als
umfassendes Diskriminierungs- und Beschrankungsverbot
aus: eine Beschrankung ist nach der Rechtsprechung schon
dann anzunehmen, wenn eine nationale Regelung Investoren
davon abschreckt, Anteile eines bestimmten Unternehmens
zu erwerben. Beschrankungen aus ,,Griinden der offentlichen
Sicherheit und Ordnung“ sind zwar zuldssig; eine solche
Regelung muss aber in ihrem Inhalt und ihrer Anwendung
vorhersehbar und bestimmt sein. Vorliegend steht jedoch zu
beflrchten, dass eine Anwendung des Gesetzes sehr vom
aktuellen politischen Klima abhé&ngen wird. Der EuGH hatte
eine solche allgemeine Rechtfertigung in der Vergangenheit
schon einmal beanstandet und wird gegebenenfalls auch
Uber das AWG zu entscheiden haben. Die EU-Kommission
hat bereits eine Prifung des deutschen Gesetzentwurfes
angekundigt.

Es gibt im Ubrigen auch vélkerrechtliche Bedenken gegen
die Investitionskontrolle in der geplanten Form. Deutschland
hat mit mehr als 130 Staaten bilaterale Investitionsschutzab-
kommen geschlossen, in denen ein Zulassungs- und Forder-
gebot fur Unternehmen aus den Vertragsstaaten begriindet
wird. AuBerdem enthalten diese Abkommen Diskriminie-
rungsverbote in verschiedener Auspragung; Deutschland hat
beispielsweise im Freundschaftsvertrag mit den USA zugesi-
chert, dass US-amerikanische Unternehmen ohne irgendwel-
che Kontrollmechanismen in Deutschland investieren durfen,
und Uber die Meistbeglnstigungsklausel der Staatsvertrage
koénnen sich auch Drittstaaten darauf berufen.

Fazit

Die Bundesregierung begegnet der Kritik mit Hinweisen
auf den ,Ausnahmecharakter” des Gesetzes, mit dem keine
Abkehr vom offenen Investitionsregime in Deutschland ein-

gelautet werde. Wer weil3 heute aber schon, wie eine kinf-
tige Bundesregierung und die politische Stimmung in Zukunft
aussehen werden? In den Erlauterungen zum Gesetzesent-
wurf wird als Anwendungsbeispiel nur genannt ,,Versorgungs-
und Dienstleistungsunternenmen von strategischer Bedeu-
tung®. Die publikumswirksamen Transaktionen der jingeren
Vergangenheit — Hapag-Lloyd (um die bis zuletzt NOL aus
Singapur mitgeboten hatte), Verkauf der Dresdner Bank (an
der auch die China Development Bank interessiert war) oder
die gescheiterte Privatisierung der Bundesdruckerei — wéaren
wohl allesamt ein Fall fir das AWG gewesen. Die Debatte
um Hapag-Lloyd kann dabei als ein ,Lehrstlick® herhalten:
schon vor Inkrafttreten der AWG-Anderungen wurde in Ham-
burg Stimmung gegen den Bieter aus Singapur gemacht
und nach einem Veto der Bundesregierung gerufen. Den
Ruf nach ,Vater Staat“ durften wir in Zukunft haufiger horen,
wenn auslandische Investoren bei deutschen Unternehmen
einsteigen wollen.

Deutschland gehort zu den offensten Markten der Welt.
Daran wird sich auch nach Verabschiedung der geplanten
Anderungen nichts wesentlich dndern. Die Entwicklung
in den OECD-Landern in den letzten 25 Jahren zeigt, dass
Beschrankungen fur auslédndische Beteiligungen an inlan-
dischen Unternehmen, die Kontrolle ausléandischer Investi-
tionen und andere Restriktionen flr Auslander deutlich ab-
gebaut wurden. Auch viele Schwellenlander haben in den
letzten Jahren die Ratschlage aus dem Westen befolgt und
ihre Volkswirtschaften gedffnet und Kapital und ausléandische
Investoren ins Land gelassen. Die Entwicklungen der jinge-
ren Vergangenheit und insbesondere auch die Finanzkrise
lassen allerdings beflirchten, dass wir nach Jahrzehnten der
Deregulierung eine langere Phase staatlicher Regulierung
sehen werden.

Deutschland ist klarer Gewinner der Globalisierung. Zu Recht
werden die industriepolitischen Hindernisse in vielen Landern
von deutscher Seite moniert; dazu passt schlecht, wenn
sich Deutschland jetzt selbst abschottet. Die Gesetzesan-
derungen stehen im Widerspruch zu den Investitionsbemu-
hungen des deutschen Staates und vieler DAX-Konzerne
um auslandisches Kapital. Gerade in Zeiten einer globalen
Finanzkrise und nachlassender Konjunktur setzt Deutschland
damit ein falsches Signal an auslandische Unternehmen.

Thomas Weidlich, LL.M. (Hull)
thomas.weidlich@luther-lawfirm.com
Telefon +49 (221) 9937 16280




Luther Rechtsanwaltsgesellschaft mbH

Aktueller Stand der Umsetzung der
EU-Verschmelzungsrichtlinie

Grenzlberschreitende Verschmelzungen erdffnen vor allem
europaweit operierenden Konzernen weitreichende Restruk-
turierungsmaglichkeiten mit signifikanten Einsparpotenzialen.

Der EuGH hat in seiner SEVIC-Entscheidung vom 13. De-
zember 2005 entschieden, dass die Verschmelzung einer
luxemburgischen auf eine deutsche Kapitalgesellschaft zu-
|8ssig ist und die anderslautenden damaligen Regelungen
des deutschen Umwandlungsgesetzes nicht mit der Nieder-
lassungsfreiheit vereinbar waren. Bereits kurz vor der SEVIC-
Entscheidung wurde die EU-Verschmelzungsrichtlinie erlas-
sen, die von den Mitgliedsstaaten bis zum 15. Dezember
2007 umgesetzt werden musste.

Der deutsche Gesetzgeber hat die EU-Verschmelzungsricht-
line bereits am 25. April 2007 durch die Aufnahme eines neu-
en Abschnitts Uber grenzliberschreitende Verschmelzungen
in den §§ 122a — 122| UmwG umgesetzt. Die neuen Vor-
schriften des Umwandlungsgesetzes ermdglichen beispiels-
weise die Zentralisierung des bestehenden Europageschafts
eines Konzerns mit derzeit mehreren Tochtergesellschaften
in einer einzigen Gesellschaft, wodurch die Verwaltungsstruk-
turen vereinfacht und die damit zusammenhangenden Kosten
gesenkt werden. Eine grenziiberschreitende Verschmelzung
kann des Weiteren auch dazu genutzt werden, eine inlan-
dische Kapitalgesellschaft in eine andere europaische Gesell-
schaftsform zu transferieren und deren Sitz zu verlegen. Die
damit ggfs. mogliche ,Flucht aus der Mitbestimmung® wird
von vielen Unternehmen als eines der entscheidenden Motive
angegeben.

Die grenzUberschreitende Verschmelzung einer deutschen
Kapitalgesellschaft ist jedoch nur dann moglich, wenn auch
das Land, in welchem sich die ebenfalls an der Verschmel-
zung beteiligte auslandische Kapitalgesellschaft befindet,
die EU-Verschmelzungsrichtlinie in nationales Recht um-
gesetzt hat. Der Ablauf der grenzuberschreitenden Ver-
schmelzung richtet sich dann sowohl nach dem deutschen
als auch nach dem Heimatrecht der ebenfalls an der Ver-
schmelzung beteiligen auslandischen Kapitalgesellschaft.
Am 15. Dezember 2007 ist die den Mitgliedsstaaten von der
Gemeinschaft gesetzte Frist zur Umsetzung der Verschmel-
zungsrichtlinie abgelaufen. Dessen ungeachtet sind einige
Mitgliedsstaaten ihren Implementierungspflichten jedoch noch
nicht nachgekommen.

Die Umsetzung der Verschmelzungsrichtlinie in nationales
Recht ist in Bulgarien, Danemark, Deutschland, Estland, Finn-
land, Irland, ltalien, Litauen, Lettland, Malta, den Niederlanden,
Osterreich, Polen, Rumanien, Slowenien, Slowakei, Tschechei,
UK, Ungarn und Zypern bereits erfolgt und abgeschlossen.

Belgien, Luxemburg und Schweden haben der Kommissi-
on bereits eine teilweise Umsetzung der Richtlinienvorga-
ben angezeigt, sodass in diesen Landern in Kirze mit einer
vollstandigen Implementierung zu rechnen ist. In Frankreich,
Griechenland, Spanien und Portugal stehen die Umset-
zungsmaBnahmen dagegen trotz des Ablaufs der Frist am
15. Dezember 2007 noch aus.

Dr. Angelika Yates
angelika.yates@luther-lawfirm.com
Telefon +49 (221) 9937 25797

Bastian Ohl
bastian.ohl@luther-lawfirm.com
Telefon +49 (221) 9937 25793
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Brasilien

Anreize fur Investoren in Brasilien
durch ,,Export Processing Zones*

Anderungen des Steuerregimes durch Dekret Nr. 11.732 vom 30. Juni 2008

Einleitung

China und Indien haben es vorgemacht. U.a. durch die Er-
richtung von Sonderwirtschaftszonen haben die beiden gro-
Ben asiatischen ,Emerging Markets” es geschafft, eine stetig
wachsende Zahl von auslandischen Investoren ins Land zu
locken. Brasilien ist davon noch ein groBes Stick entfernt.
Erste Schritte sind jedoch gemacht. So ist die Sonderwirt-
schaftszone Manaus, die sogenannte ,Zona Franca“, bereits
im Jahr 1967 als Freihandelszone errichtet worden. Steuer-
und Zollanreize haben seitdem mehr als 400 Unternehmen
in die entlegene Amazonas-Provinz locken kénnen. Die Zona
Franca ist jedoch nicht exportorientiert, sondern produziert
im Wesentlichen fur den Binnenmarkt. Der Export als Grund-
lage einer wachsenden Volkswirtschaft soll nach dem Wil-
len der brasilianischen Regierung jedoch vermehrt geférdert
werden. Grundlage daflr sollen u.a die sogenannten ,Export
Processing Zones“ in Brasilien sein, die Gegenstand einer
Gesetzesanderung im Juni diesen Jahres waren.

»Export Processing Zones“ (Zonas de Processamento
de Exportacao - ZPE)

ZPEs sind behdrdlich eingerichtete Industriegebiete, die
den dort angesiedelten Unternehmen Steuerbeglnstigungen,
eine flexiblere Devisenpolitik und burokratische Erleichterun-
gen bieten. Ziel der Einrichtung von ZPEs sind:

B Schaffung steuerlicher und wirtschaftlicher Anreize flir
auslandische exportorientierte Investoren,

B Schaffung eines ,level playing field“ fur einheimische Unter-
nehmen in Brasilien im Verhéltnis zu ihren internationalen
Wettbewerbern, welche bereits von den Vorteilen von Son-
derwirtschaftszonen profitieren,

®m Schaffung von Arbeitsplatzen,

B Erhéhung des Exportvolumens und Stérkung der interna-
tionalen Zahlungsbilanz,

® Forderung und Entwicklung neuer Technologien,

B Beseitigung regionaler Ungleichgewichte.

Neben der Uberwindung zahlreicher verwaltungsrechtlicher
Hurden ist Grundvoraussetzung flr die Errichtung einer ZPE,
dass mindestens 80 % des Umsatzes Uber den Export gene-
riert werden. Bis zu 20 % der Produkte kbnnen daher, zu den
gleichen Konditionen wie die heimischen Produkte, auf dem
brasilianischen Binnenmarkt vertrieben werden.

Gesetzliche Grundlagen

Die Schaffung der rechtlichen Rahmenbedingungen fiir
die Errichtung von ZPEs geht bereits zurtick ins Jahr 1988
(Dekret 2.452/1988). In zahlreichen Reformversuchen wurde
seitdem angestrebt, die Unzuldnglichkeiten und Licken des
Gesetzes zu beseitigen, und ein ausgewogenes Gesamtpa-
ket zu schaffen, welches sowohl die Investitionen und den
Wettbewerb fordert, aber auch einer Ungleichbehandlung
gegenlber den lokal ansdssigen Unternehmen auBerhalb
der ZPEs entgegenwirkt. Letztgenannter Punkt war auch der
Grund, warum Président Lula da Silva im letzen Jahr noch
sein Veto gegen das ausverhandelte Gesetz einlegte (Dekret
11.508 vom 20. Juli 2007), da insbesondere die angestrebte
steuerliche Behandlung der ZPEs die anderen lokalen Unter-
nehmen unangemessen benachteiligte.

Am 1. Juli 2008 ist aber nunmehr das Dekret Nr. 11.732 vom
30. Juni 2008 in Kraft getreten, welches das urspringliche
Gesetz des Vorjahres nochmal leicht abgeandert hat, um den
von verschiedenen Seiten geduBerten Bedenken Rechnung
Zu tragen.

Die Aufsicht Uber die ZPE Programme fihrt das CZPE (Con-
selho Nacional das Zonas de Processamento de Exporta-
cao). Das CZPE ist zustandig fiir die Genehmigung und Uber-
wachung von ZPEs und analysiert zudem die Auswirkungen
der ZPEs auf die brasilianische Wirtschaft.

Investitionsanreize durch ZPEs

Die Unternehmen, die in einer ZPE angesiedelt sind, ge-
nieBen nach der aktuellen Gesetzeslage zahlreiche steuer-
liche und wirtschaftliche Vorteile, die sie im Vergleich zu ihren
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Wettbewerbern auBerhalb der Zonen teilweise besser stellen,
u.a.:

m Befreiung von der Koperschaftsteuer in den ersten flnf
Jahren, Reduzierung der Képerschaftsteuer in den Jahren
sechs bis zehn um 75 %.

Diese Korperschaftsteuerbefreiung gilt jedoch nur flr
ZPEs im Norden und Nordosten Brasiliens, die der Auf-
sicht des Superintendence for the development of North-
eastern Brazil (SUDENE) oder dem Superintendence for
the Development of the Amazon (SUDAM) unterliegen.

® Befreiung von Importsteuern und Verbrauchssteuer auf
Bundesebene.

® Befreiung von der PI.S (Program for Social Integration
Contribution), COFINS (Contribution for the Financing of
Social Security) und AFRMM (Merchant Marine Fund
Contributions).

m Befreiung von der Frachtsteuer fUr Importe.

Die genannten Befreiungen gelten sowohl fir den Erwerb
von neuen als auch von gebrauchten Gutern, sofern sie
dem Kapital des in der ZPE angesiedelten Unternehmens
zugefUhrt werden.

m Flexible Devisenpolitik: Die Unternehmen in ZPEs kénnen
100 % ihrer durch den Export erhaltenen Devisen im Aus-
land verwalten (Zahlungen erhalten und tatigen).

® Reduzierung des Verwaltungsaufwandes bei Grindung
und im laufenden Betrieb.

Mit Ausnahme der Befreiung von der Korperschaftsteuer
werden die oben genannten Vorteile bis zu 20 Jahre zuge-
sichert.

Wettbewerbsnachteile fiir den heimischen Markt durch
ZPEs?

Wie bereits durch die Intervention des Prasidenten Lula
da Silva gezeigt, ist der Aufbau des ZPE Regimes in Bra-
silien nicht unumstritten. Die heimischen Unternehmen, ins-
besondere aus der Zona Franca, klagen Uber Wettbewerbs-
nachteile durch die indirekten Subventionen an die in ZPEs
angesiedelten Unternehmen. Diese Bedenken sind aber im
Wesentlichen unbegriindet. So durfen von den in ZPEs an-
gesiedelten Unternehmen nur bis zu 20 % ihrer Produkte im
heimischen Markt verkauft werden. Diese Verkaufe unterlie-
gen auch der gleichen steuerlichen Behandlung wie die ihrer
Wettbewerber auBerhalb der Zonen, einschlieBlich der Im-

portsteuer. Im Bereich des Exports steht die flexible Devisen-
politik auch den nicht in ZPEs angesiedelten Unternehmen
zu, sodass diesbezlglich keine Ungleichbehandlung mehr
gegeben ist. Zudem enthalt das Gesetz nunmehr eine Si-
cherungsklausel (clausula da salvaguarda), wonach fur den
Fall, dass sich die Verkaufe der ZPEs im heimischen Markt
wirtschaftlich nachteilig fir die Gesamtwirtschaft auswirken,
das CZPE Vorschlage flur die Reduzierung des Anteils der
Verkaufe von ZPEs in den heimischen Markt machen kann.
Damit wird sichergestellt, dass durch die Férderung der ZPEs
nicht das wirtschaftliche Gleichgewicht auf dem brasilia-
nischen Markt gestort wird.

Operative ZPEs in Brasilien

Trotz des BemUhens der brasilianischen Regierung und der
einzelnen Bundeslander ist noch kein ZPE wirksam errich-
tet. Es wurden zwar bereits 17 ZPEs von den brasilianischen
Behdrden genehmigt. Tatsachlich in Betrieb ist jedoch noch
keins. Vier von den genehmigten ZPEs haben zumindest die
infrastrukturellen Voraussetzungen bereits geschaffen. Dies
sind die ZPEs von Impituba, Teofilo Otoni, Araguaina und Rio
Grande. Die Inbetriebnahme dieser ZPEs scheiterte bisher
jedoch an der finalen Betriebsgenehmigung durch die zustan-
dige Behdrde (Receita Federal do Brasil). Andere ZPEs haben
bereits einige Phasen umgesetzt und befinden sich in einem
fortgeschrittenen Stadium. Es durfte vor diesem Hintergrund
daher nur noch eine Frage der Zeit sein, bis das erste ZPE
zuganglich ist.

Fazit

Die Beschlussfassung zum Dekret Nr. 11.732 vom 30.
Juni 2008 zur Anderung der steuerlichen Rahmenbedin-
gungen flr ZPEs war der richtige Schritt, um endlich Klarheit
und Rechtssicherheit Uber die gesetzlichen Grundlagen des
brasilianischen ZPE Regimes zu bekommen. Die jahrelangen
Diskussionen Uber Vor- und Nachteile von ZPEs haben dazu
gefuhrt, dass die notwendige Entwicklung aufgehalten wurde.
Trotz der Gesetzesanderung ist jedoch nicht gesagt, dass die
Debatte beendet ist, da der wirtschaftliche Nutzen der ZPEs
fur den heimischen Markt immer noch in Frage gestellt wird.
Investoren — insbesondere auch aus dem Ausland — kénnen
jetzt jedoch auf eine gefestigte gesetzliche Grundlage bauen
und darauf basierend ihre Investitionsentscheidung treffen.

Philipp Dietz, LL.M. (Edingburgh)
philipp.dietz@luther-lawfirm.com
Telefon +49 (221) 9937 14224
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China

Neuere Entwicklungen im chinesischen
Recht - Auswirkungen in der Praxis

Auswirkungen der Finanzkrise

Auch Asien bekommt die Finanzkrise zu spUren. Dank der
riesigen Wahrungsreserven, hohen Handelstberschiissen und
dem mit wenigen Ausnahmen insgesamt geringen Subprime-
Exposure der asiatischen Banken steht die Region aber weit
besser da als die USA oder auch Europa. Liquiditat ist vor-
handen, und das Wirtschaftswachstum ist weiterhin robust.

Dieser Befund trifft insbesondere auf China zu, auch wenn
sich das Wirtschaftswachstum im dritten Quartal auf etwa
9% abgeschwéacht hat und im Gesamtjahr 2008 erstmals
seit langem nicht mehr zweistellig ausfallen wird. GréBere
Bankencrashs oder &hnliche Zusammenbriiche sind in
China bisher ausgeblieben. Die zuriickgehenden Exporte
in den schweren konjunkturellen Zeiten entgegenblickenden
Westen werden sich aber auch auf China auswirken. Als
Folge werden die Unternehmensgewinne sinken, und Chinas
Banken, die vergleichsweise gering im Ausland engagiert
waren und daher keine groBen Subprime-Risiken aufwei-
sen, mussen Ausfélle im Kreditgeschéft beflrchten. Als
Folge der Finanzkrise durfte sich zudem das Engagement
westlicher Unternehmen jenseits der Grenzen ihres Hei-
matlandes reduzieren — China als eines der Hauptzielldnder
auslandischer Investitionen in den letzten Jahren wird von
dieser Entwicklung ebenfalls nicht unberthrt bleiben.

Konjunkturprogramm und Agrarreform

Mit einem milliardenschweren Konjunkturprogramm und
anderen Anreizen steuert China dagegen. Die wegfallenden
Exporte sollen durch neue Infrastrukturprojekte und die Ent-
wicklung der landlichen Gebiete aufgefangen werden. An-
fang November hat die chinesische Regierung angekindigt,
in den nachsten zwei Jahren 460 Mrd. Euro zur Ankurbelung
der Binnennachfrage in die heimische Wirtschaft zu pum-
pen. International wurde das MaBnahmenpaket begrift,
und man erwartet dadurch auch eine wichtige Stutzung der
Weltwirtschaft. Im Eisenbahnsektor wurde das Investitions-
volumen bereits im 11. Funf-dahres-Plan (2006 — 2010) von
1,25 Billionen RMB auf 2 Billionen RMB erhoht. Geplant sind
umfangreiche Neu- bzw. Umbauten von Schnelltrassen, S-
Bahn-Linien und ein Ausbau des Schienennetzes insgesamt,
wodurch ca. 1,5 Millionen Arbeitsplatze geschaffen werden
sollen. Mit der auf dem Parteikongress im Herbst verkiindeten

umfassenden Agrarreform will die chinesische Regierung die
Kluft zwischen der armen Landbevolkerung und der reichen
Stadtbevdlkerung verringern. So sollen Bauern die Mdglich-
keit erhalten, als Subunternenmer zu arbeiten oder ihr Land
gewinnbringend zu verpachten. Selbst Uber die Privatisierung
von Grund und Boden wird inzwischen diskutiert.

Peking weiB im Ubrigen, dass sich das hohe Wachstum nur
mit einer Steigerung der Binnennachfrage halten lasst. Be-
reits im September hatte die chinesische Zentralbank in Ko-
ordination mit Zentralbanken in aller Welt die Leitzinsen sowie
mehrmals die Mindestreservesatze fUr Banken gesenkt. Die
Behdrden ermutigen die lokalen Banken zudem, mehr Kredit
an kleine und mittlere Unternehmen, Agrarbetriebe und Ver-
braucher zu vergeben. Mit einer Erhdhung der Steuerriick-
erstattung der Umsatzsteuer will die Regierung zudem den
schwachelnden Export ankurbeln. Ab 1. November 2008 gel-
ten zum Teil deutlich hdhere Satze zwischen 9% und 14 %
auf 3.486 Exportguter, rund ein Viertel aller von Exportsteuern
betroffenen Produkte.

Starkung der Immobilien- und Finanzmaérkte

Die Preise fur Wohnimmobilien sind seit geraumer Zeit
rucklaufig. Um eine Krise am Immobilienmarkt zu verhindern,
hat die Regierung die Hypothekenvergabe erleichtert und
Steuern auf Immobilientransaktionen gesenkt.

Der chinesische Aktienindex hat schon vor dem weltweiten
Borsencrash drastisch an Wert verloren und steht heute
ebenso stark im Minus wie die Borsen der anderen Industrie-
lander. Um den Finanzmarkt zu stabilisieren, wurden verschie-
dene MaBnahmen ergriffen. Hierzu gehort die Senkung der
Leitzinsen sowie die kirzlich verkiindete Absicht der Central
Huijin Investment Co., Ltd, einem Investitionsvehikel des chi-
nesischen Staates, Anteile an den drei gréBten chinesischen
Banken zu erwerben, um diese zu stitzen. Ein weiteres Sig-
nal an Investoren stellt die Abschaffung der Stempelsteuer
auf Aktienkaufe dar. Die Stempelsteuer war zuletzt im Frih-
jahr diesen Jahres von 0,3 % auf 0,1 % gesenkt worden. Auf-
grund der Finanzkrise hat sich Peking dazu entschlossen, die
Stempelsteuer im September 2008 abzuschaffen. Investoren
mussen daher beim Erwerb von Aktien keine Stempelsteuer
mehr entrichten, was von vielen als positives Signal gewertet



Luther Rechtsanwaltsgesellschaft mbH

wird. Zu beachten ist jedoch, dass die Stempelsteuer beim
Verkauf von Aktien weiterhin anfallt, d. h. lediglich der Kaufer
ist von der Stempelsteuer befreit.

Reaktionen auf den Milchskandal

Die Verseuchung von Milch und Milchprodukten durch die
Chemikalie Melamin hat weltweit flr Schlagzeilen gesorgt.
Die Serie von Berichten Uber schadhafte Biligwaren ,made in
China“ reif3t damit nicht ab (vgl. unseren Beitrag ,Produkthaf-
tung und Ruckruf von Waren in China“ in Foreign Law & In-
vestments, 4. Quartal 2007). Nach dem Spielzeugskandal
sind mit dem Milchpulver wieder Kleinkinder betroffen, was
erheblichen Unmut in der chinesischen Bevolkerung mit ihren
Einkindfamilien ausgeldst hat. Die chinesische Regierung sah
sich schweren Vorwurfen ausgesetzt, sie habe trotz Kennt-
nis von der Verseuchung nicht gehandelt, unter anderem um
die Aufmerksamkeit nicht von den Olympischen Spielen in
Peking abzulenken. Als (spéate) Reaktion hat der Staatsrat
am 9. Oktober 2008 eine Verordnung zur Uberwachung und
Verwaltung der Milchqualitatssicherheit erlassen, die am glei-
chen Tag in Kraft getreten ist. Das Gesundheitsministerium
setzt geman dieser Verordnung einen einheitlichen Standard
fir Milch und Milchprodukte fest. Dieser wird regelmaBig
kontrolliert und angepasst. Die Verordnung verbietet jegliche
Zusatze bei Frischmilch, und bei Milchprodukten durfen le-
diglich unbedenkliche Zusétze, die fur die Verwendung in Le-
bensmitteln zugelassen sind, eingesetzt werden. Samtliche
Personen und Unternehmen, die Milch bzw. Milchprodukte
herstellen oder vertreiben, unterliegen nun einer verscharften
Kontrolle und Uberwachung. Erfasst wird damit die gesamte
Herstellungskette, vom Milchbauern tber den MilchgroB-
handler bis zum milchverarbeitenden Konzern. Tétigkeiten
trotz Fehlens einer erforderlichen Genehmigung sowie sons-
tige VerstéBe wie beispielsweise unerlaubte Zusatze haben
nun hohe BuBgelder (Hochstgrenze: das 30fache des Pro-
duktwertes) sowie Widerruf der Geschaftslizenz zur Folge.
Liegen sogar strafrechtliche AnknUpfungspunkte vor, droht
eine Geldstrafe in einer Hohe von bis zu 200% des Um-
satzes oder/und eine Freiheitsstrafe von bis zu zehn Jahren.
Bei Verursachung von schweren Gesundheitsschaden oder
dem Tod einer Person kénnen neben einer Geldstrafe sowie
der Beschlagnahme des Privateigentums in schweren Féllen
eine lebenslangliche Freiheitsstrafe oder sogar die Todesstrafe
verhangt werden.

Die Verordnung hat das Ziel einer flichendeckenden Uberwa-
chung der Milchproduktion und -verarbeitung. Allerdings fallt
auf, dass die Kompetenzen statt auf eine einheitliche Zen-
tralstelle auf eine Vielzahl von Behérden aufgeteilt wurden.
So sind die Vieh- und Veterinarbehdrden zustandig flr die
Uberwachung der Viehzucht sowie die Herstellung und den
Einkauf von Rohmilch. Die Qualitats- und Quarant&dnebehor-

den Uberwachen die Herstellung sowie den Im- und Export
von Milchprodukten, wahrend die Industrie- und Handelsver-
waltungsbehérden Uberwachungsstelle fiir den Vertrieb von
Milchprodukten sind. SchlieBlich ist die Lebensmittel- und
Pharmabehdrde zusténdig fur Milch und Milchprodukte im
Gastronomiebereich. Die Praxis wird zeigen mussen, ob in
diesem Geflecht von Behdrdenzustandigkeiten im Ernstfall
kurze Reaktionszeiten und die Ergreifung geeigneter MaBnah-
men sichergestellt sind. Die neue Verordnung wird insgesamt
als ein erster Schritt zu einer flachendeckenden Lebensmit-
teltiberwachung in China angesehen. Noch in diesem Jahr
soll ein Gesetz zur Qualitatssicherung von Lebensmitteln ver-
abschiedet werden, das die stringente Uberwachung samt-
licher Lebensmittel zum Gegenstand haben wird.

Verscharfte Regelungen fiir ausléandische Reprasen-
tanzen

Ende August 2008 hat der Staatsrat den Entwurf einer Ver-
ordnung verdffentlicht, die neue Regelungen fUr die Registrie-
rung und die Verwaltung von auslandischen Reprasentanzen
enthalt und in naher Zukunft verabschiedet werden soll. Die
Verordnung hat eine stéarkere Uberwachung und Durchset-
zung der flr Repréasentanzen geltenden Vorschriften zum
Ziel. Nochmals betont wird, dass Reprasentanzen grundséatz-
lich lediglich Liaison-Tatigkeiten austben durfen. Dazu geho-
ren unter anderem Marktforschung, Vorstellung der Produkte
und der Dienstleistungen des auslandischen Unternehmens
und Unterstitzung des Unternehmens bei Vertrieb und Be-
schaffung. Der Chief Representative oder auch der Repre-
sentative kbnnen nach dem Entwurf jedoch von der auslan-
dischen Muttergesellschaft schriftlich bevollméachtigt werden,
als Vertreter der Muttergesellschaft Vertrdge abzuschlieBen.
Des Weiteren bestimmt die Verordnung, dass die Repréasen-
tanz grundsétzlich ihren Sitz frei wahlen kann. Allerdings kann
sie von den zustandigen Behorden aufgefordert werden, ih-
ren Sitz zu verlegen, sollten Griinde der Staatssicherheit oder
das offentliche Interesse dies erfordern. Eine Reprasentanz
darf zwar innerhalb und auBerhalb ihres Registrierungsortes
tatig sein; im Falle einer dauerhaften Reprasentanztatigkeit
auBerhalb des Registrierungsortes muss jedoch eine neue
Reprasentanz vor Ort gegriindet werden. Eine weitere ge-
plante Neuerung ist die Einreichung eines Jahresberichts
der Reprasentanz, der den aktuellen rechtlichen Status, eine
Tatigkeitsbeschreibung sowie eine Zahlungsbilanz enthalten
soll. Wie diese Zahlungsbilanz aussehen muss, bleibt abzu-
warten. Zur Erstellung dieser Zahlungsbilanz muss jede Re-
prasentanz eine Buchhaltung einrichten.

Die Griindung sowie sdmtliche Anderungen der Reprasentanz
sollen nach dem Entwurf der Verordnung in Zukunft veréffent-
licht werden. In welcher Form und Publikation dies erfolgen
soll, l1asst der Entwurf offen. AuBerdem muss die Reprasen-
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tanz bei den Behorden abgemeldet werden, unter anderem
wenn die Reprasentanz aufgelost, die Muttergesellschaft li-
quidiert oder die Reprasentanz aus sonstigen Griinden von
den zustandigen Behdrden geschlossen wird. Weiterhin sieht
der Entwurf vor, dass in Zukunft nicht nur Anderungen der
Reprasentanz, sondern auch Anderungen bei der auslan-
dischen Muttergesellschaft selbst, wie beispielsweise Kapi-
talmaBnahmen und Umwandlungen, bei den zustandigen
Behorden zu registrieren sind. Hierfur ist eine Frist von 30
Tagen ab der Anderung vorgesehen.

Die Sanktionen bei VerstéBen sind erheblich verscharft
worden. So kénnen BuBgelder zwischen 10.000 RMB und
200.000 RMB (ca. 1.000 Euro bis 20.000 Euro), bei einem
schwerwiegenden VerstoB gegen die Beschrankung auf
die Liaison-Tatigkeit, der einen erheblichen Schaden verur-
sacht, sogar bis zu 500.000 RMB (ca. 50.000 Euro) verhangt
und die Geschéftslizenz entzogen werden. Bei besonders
schwerwiegenden VerstéBen kann die zustéandige Behorde
nicht nur die Reprasentanz aufldsen; in einem solchen Fall
darf die Muttergesellschaft innerhalb der nachsten funf Jahre
keine Reprasentanz in China griinden.

Mit der geplanten Verscharfung reagiert China auf die Tatsa-
che, dass viele auslandische Unternehmen trotz bestehen-
den Verbots ihre Geschafte in China Uber eine Reprasentanz
betreiben. Reprasentanzen werden in Zukunft noch genau-
eren Registrierungsanforderungen und insgesamt strengeren
Regelungen unterliegen.

Devisenzufluss wird stérker kontrolliert

100 Milliarden USD sollen Berichten zufolge bis Ende Mai
diesen Jahres als sogenanntes ,Hot Money“ nach China ge-
flossen sein, um von der erwarteten Aufwertung des Ren-
minbi zu profitieren. Solchen Devisenspekulationen soll nun
mit einer starkeren Kontrolle des Zahlungsflusses begegnet
werden. China hat im Juli 2008 neue Vorschriften erlassen,
die Kredite, Vorauszahlungen sowie Zahlungsstundungen
einer starkeren Aufsicht durch die State Adminstration of
Foreign Exchange (SAFE) unterwerfen, da angenommen
wird, dass diese Kredite und Zahlungsmodalitaten ein
wichtiger Zuflusskanal von Hot Money sind.

Nach den neuen Bestimmungen missen Exporteure und
Importeure samtliche Vorauszahlungen (seit dem 14. Juli
2008) und verzogerte bzw. gestundete Zahlungen (seit 1. Ok-
tober 2008) bei der SAFE Uber das Trade Credit Registra-
tion and Administration System (TCRAS) online registrieren
(www.safesvc.gov.cn). Die Registrierung hat grundsétzlich
innerhalb von 15 Tagen nach Vertragsschluss zu erfolgen,
wenn im Vertrag eine Vorauszahlungsklausel oder Klauseln

zu Zahlungsstundungen oder -verzdgerungen enthalten
sind. Erfolgen Vorauszahlungen, ohne dass eine solche Klau-
sel vereinbart wurde, 18uft eine Registrierungspflicht von 15
Werktagen ab Erhalt der Anzahlung. Rein faktische Zahlungs-
verzogerungen mussen innerhalb von 15 Werktagen erfolgen,
sofern seit der Zolldeklaration 90 Tage vergangen sind. Die
Registrierungsmaoglichkeit ist jedoch insgesamt beschrankt
durch eine von der SAFE festgelegte Quote. Wahrend in den
Bestimmungen keine konkrete Quote flr die Anzahlungsre-
gistrierung vorgesehen ist, durfen die registrierten verzoger-
ten oder gestundeten Zahlungen grundsatzlich 10 % der
gesamten Devisenzahlungen fur Importe des Unternehmens
im vergangenen Jahr nicht Uberschreiten. Bei einer Pflicht-
verletzung drohen verwaltungsrechtliche Sanktionen, und es
besteht das Risiko, dass chinesische Banken die Durchfih-
rung einer Uberweisung mit Hinweis auf das Uberschreiten
der Quotenregelung ablehnen.

In der Vergangenheit machte regelméaBig der Abfluss von
Devisen ins Ausland Schwierigkeiten. Vor dem Hintergrund
der regelmaBigen Aufwertungen des Renminbi riickt nun die
Kontrolle des Devisenzuflusses in den Mittelpunkt der staat-
lichen Aufsicht. Aufgrund der neuen Bestimmungen mussen
auslandische Unternehmen bereits bei der Vertragsgestal-
tung von Import-/Exportvertrdgen auch mit eigenen Toch-
tergesellschaften als Vertragspartner darauf achten, dass
die Vorgaben von SAFE eingehalten werden kénnen. Bisher
genutzte Standardvertrage sollten Uberprift und gegebenen-
falls angepasst werden.
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Die zweite Regelung des OVGH zu
einigen Fragen bei der Anwendung
des Gesellschaftsgesetzes der

Volksrepublik China

Am 12. Mai 2008 hat der Oberste Volksgerichtshof Chinas
(nachfolgend kurz ,OVGH") ,Die zweite Regelung zu einigen
Fragen bei der Anwendung des Gesellschaftsgesetzes der
Volksrepublik China“ (nachfolgend kurz ,Regelung®) erlas-
sen, um die Handhabung der im Gesellschaftsgesetz (,Ge-
sellschaftsG*) vorgesehenen Auflésungsklage durch Gesell-
schafter sowie das Liquidationsverfahren in der Praxis naher
zu erortern. Diese Regelung ist von groBer praktischer
Bedeutung insbesondere fUr auslandische Investoren, die
sich mit ihrem chinesischen Joint-Venture-Partner im Streit
befinden und aufgrund fehlender Rechtsgrundlagen nicht
zligig aus der Gesellschaft aussteigen kénnen.

Auflésungsklage durch Gesellschafter

Treten bei der Geschéaftsfuhrung der Gesellschaft groBe
Schwierigkeiten auf, sodass die Fortflihrung der Gesellschaft
die Interessen der Gesellschafter erheblich schadigen wirde,
so kénnen gemaB § 183 des Gesellschaftsgesetzes Gesell-
schafter, die mindestens 10% aller Stimmrechte haben, als
ultima ratio verlangen, dass das Volksgericht die Gesellschaft
auflost. Jedoch ist diese recht allgemein gefasste Vorschrift in
der Praxis sehr auslegungsbedurftig: welche Umstande stel-
len solche ,groBen Schwierigkeiten” im Sinne von § 183 dar?
Da die Auflésung ultima ratio ist, missen zun&chst alle an-
deren Ldsungen ausgeschopft werden, aber worauf beziehen
sich diese ,anderen Losungen“? Und wer sind eigentlich die
Parteien bei einer Auflésungsklage?

Durch die vorliegende Regelung hat der OVGH den ersten Auf-
klarungsversuch diesbezliglich unternommen. Zunachst hat
der OVGH in § 1 Abs. 1 der Regelung drei konkrete Ausloser
fur die Klage sowie eine Auffangklausel aufgelistet:

® die Gesellschaft hat mindestens zwei aufeinanderfolgende
Jahre keine Gesellschafterversammlung oder Hauptver-
sammlung einberufen kdnnen, und bei der Geschaftsfih-
rung der Gesellschaft treten groBe Schwierigkeiten auf; oder

B bei der Stimmabgabe wird die gesetzliche Quote oder die
in der Satzung festgelegte Quote nicht erreicht, sodass seit
mindestens zwei aufeinanderfolgenden Jahren kein wirk-

samer Beschluss der Gesellschafterversammlung oder der
Hauptversammlung herbeigeflihrt werden konnte, und
bei der Geschaftsflhrung der Gesellschaft treten groBe
Schwierigkeiten auf; oder

B es bestehen langfristige Konflikte zwischen den Direktoren,
die nicht durch die Gesellschafterversammlung oder die
Hauptversammlung gelést werden kénnen, und bei der
Geschaftsflihrung der Gesellschaft treten groBe Schwierig-
keiten auf; oder

B andere groBe Schwierigkeiten treten bei der Geschafts-
fuhrung der Gesellschaft auf, sodass die Fortfihrung der
Gesellschaft die Interessen der Gesellschafter erheblich
schadigen koénnte.

GemaB § 4 Abs. 1 der Regelung ist die Auflésungsklage gegen
die Gesellschaft zu richten. Die Auflésungsklage kann lediglich
von Gesellschaftern erhoben werden, deren Geschéftsanteile
allein oder zusammen mindestens 10 % aller Stimmrechte der
Gesellschaft betragen (§ 1 Abs. 1 der Regelung). GemaB §
24 der Regelung ist das Volksgericht fur die Klage zustandig,
in dessen Bezirk die Gesellschaft ihren Sitz hat. Der Klager
muss anderen Gesellschaftern die Erhebung der Auflosungs-
klage mitteilen oder diese werden vom Volksgericht hiertiber
informiert und aufgefordert, an dem Gerichtsverfahren teilzu-
nehmen. Die anderen Gesellschafter bzw. die einschlagigen
Interessenvertreter (z.B. Glaubiger) haben das Recht, auf
Antrag als Streitgenossen oder Nebenklager an der Klage
teilzunehmen.

Das Gericht soll grundsétzlich eine Vereinbarung zwischen
den Parteien unterstitzen und férdern, wenn die Gesellschaft
z.B. durch den Erwerb eigener Anteile oder eine Kapitalherab-
setzung weiter besteht, solange damit nicht gegen Gesetze
oder Verwaltungsvorschriften verstoBen wird. Dadurch wird
der ultima ratio-Charakter der Auflosungsklage verdeutlicht.

Liquidationsverfahren
Nach der Auflésung der Gesellschaft folgt das Liquidations-
verfahren, das in §§ 184 — 191 des Gesellschaftsgesetzes vor-
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Eintritt des Aufldsungsgrundes

Bestellung eines Liquidationsausschusses durch die Gesell-
schaft binnen 15 Tagen

Mitteilung an Glaubiger und Bekanntmachung in einer Zeitung
auf National- oder Provinzebene binnen 10 Tagen nach Bildung
des Liquidationsausschusses

Fristgerechte Anmeldung der Forderungen durch Glaubiger
(binnen 30 Tagen nach Erhalt der Mitteilung oder 45 Tagen nach
Bekanntmachung)

Verspatete Forderungsanmeldungen kénnen vor Beendigung
der Liquidation nachgeholt werden.

Erstellung der Bilanz sowie Vermdgensaufstellung durch den
Liquidationsausschuss

Erstellung des Liquidationsplans durch den Liquidations-
ausschuss

Genehmigung des Liquidationsplans durch Gesellschafterver-
sammlung/Hauptversammlung oder durch das Gericht, je nach-
dem wer den Liquidationsausschuss letztendlich bestellt hat

Beendigung der Liguidation binnen 6 Monaten ab Bestellung
des Liquidationsausschusses durch das Gericht; eine Verlange-
rung kann beim Gericht beantragt werden

Erstellung des Liquidationsberichts zur Genehmigung durch Ge-
sellschafterversammlung/Hauptversammlung oder das Gericht

Beendigung der Gesellschaft durch Léschung der Registrierung

Bestellung eines Liquidationsausschusses durch das Gericht in
den vorgesehenen Fallen

Schadensersatzklage der Glaubiger gegen Mitglieder des
Liquidationsausschusses bei Verletzung der Mitteilungspflichten
durch den Liquidationsausschuss;

Feststellungsklage der Glaubiger hinsichtlich der Forderungen

Bei Eintritt der Uberschuldung ist Eréfinung des Insolvenzverfah-
ren zu beantragen oder ein Befriedigungsplan mit Glaubigern zu
vereinbaren

Schadensersatzklage der Gesellschaft, der Gesellschafter und
der Glaubiger gegen Mitglieder des Liquidationsausschusses bei
Durchflihrung eines nicht genehmigten Liquidationsplans
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Gesellschaft beherrschen, in den folgenden Fallen gegenuber
den Glaubigern:

m \erzdgerung bei der Bestellung der Liquidationsgruppe, die
zum Verlust von Gesellschaftsvermagen flhrt;

m Pflichtverletzungen, die zur Vernichtung des wesentlichen
Vermdgens, der Bucher und sonstiger wichtiger Unterlagen
der Gesellschaft fihren, sodass die Liquidation nicht durch-
gefuhrt werden kann;

B Arglistige Verfligung Uber Gesellschaftsvermdgen nach
der Auflésung der Gesellschaft oder Stellung eines Antra-
ges auf Léschung der Registrierung durch Vorlage eines
unzutreffenden Liquidationsberichtes oder ganzlich ohne
Liquidation.

Auswirkungen auf Unternehmen mit ausldndischer
Beteiligung (FIE)

Auf Auflésung und Liquidation von FIE fand friher eine
im Jahre 1996 erlassene Sondervorschrift, die sogenannte
»,Methode zur Liquidation von auslandisch investierten Un-
ternehmen” Anwendung. Diese Sondervorschrift wurde aber
am 15. Januar 2008 aufgehoben, weil manche Regelungen
in der Vorschrift dem im Jahre 2005 revidierten Gesellschafts-
gesetz widersprachen. Jedoch sind andere Vorschriften Uber
Auflésung und Ligquidation in drei weiteren Gesetzen zu Un-
ternehmen mit ausléndischer Beteiligung sowie ihre jeweiligen
Durchfuhrungsverordnungen weiterhin gultig.

Solange diese speziellen Gesetze zu FIE nicht andere Rege-
lungen vorsehen, kénnen die einschlagigen Vorschriften im
Gesellschaftsgesetz sowie in der Regelung des OVGH auf
die Aufldsung und Liquidation dieser Unternehmen ange-
wandt werden. Der maBgebliche Unterschied zwischen den
Auflésungs- und Liquidationsverfahren von rein inldndischen
Gesellschaften und von FIE ist, dass fur die Aufldsung und
Liquidation letzterer in der Regel eine Genehmigung der zu-
standigen Prifungs- und Genehmigungsbehérde zwingend
bendtigt wird.

Am 5. Mai 2008 hat das Handelsministerium eine Mitteilung
Uber die ,Richtlinie zur Aufldsung und Liquidation der Unter-
nehmen mit auslandischer Beteiligung” (nachfolgend kurz
L+Richtlinie®) erlassen. In der Richtlinie wird ausdrticklich betont,
dass bei der Aufldsung eines FIE vor Ablauf der Betriebsdau-
er ein Auflésungsantrag, ein von dem hoéchsten Organ der
Gesellschaft gefasster Auflosungsbeschluss sowie die Griin-
dungsgenehmigung und die Geschéftslizenz der Gesellschaft
von der Gesellschaft bei der zustandigen Prifungs- und Ge-
nehmigungsbehdrde zur Genehmigung einzureichen sind.

Falls die einseitige Aufloésung mit schwerwiegenden Pflichtver-
letzungen der anderen Partner begrindet wird, ist ein wirk-
sames rechtskréaftiges Urteil oder ein gultiger Schiedsspruch
Uber schwerwiegende Pflichtverletzungen der anderen Joint-
Venture-Partner neben dem Auflésungsantrag einzureichen.
Die Behorde muss dann innerhalb von 10 Werktagen nach
Einreichung dieser Unterlagen Uber die Erteilung einer Auf-
I6sungsgenehmigung entscheiden. Eine Liquidationsgruppe
muss binnen 15 Tagen nach Erteilung der Aufldésungsgeneh-
migung von der Gesellschaft selbst gebildet werden. Des Wei-
teren muss ein Liquidationsbericht von dem héchsten Organ
der Gesellschaft sowie der zusténdigen Behorde genehmigt
werden, bevor die Gesellschaft geldscht werden kann.

Die Richtlinie des Handelsministeriums sieht ausdrtcklich vor,
dass eine Aufldsungsklage durch die Gesellschafter gegen ein
FIE gemaB § 183 des Gesellschaftsgesetzes direkt beim zu-
stéandigen Gericht erhoben werden kann. Allerdings sollte in der
Praxis in diesem Fall nach dem Gerichtsurteil zur Sicherheit eine
behordliche Genehmigung zur Auflésung eingeholt werden. Ob
der Liguidationsbericht, welcher von dem durch das Gericht be-
stellten Liquidationsausschuss erstellt wird, neben der Geneh-
migung durch das Gericht noch einer zuséatzlichen behdrdlichen
Genehmigung bedarf, ist noch abzuklaren. Im Zweifel ist eine
behordliche Genehmigung zum Liquidationsbericht in diesem
Fall ebenfalls zu beantragen. Angesichts des gerichtlichen Ur-
teils und der gerichtlichen Genehmigung sollten die behord-
lichen Genehmigungen aber, wenn Uberhaupt, lediglich eine
Formalitat darstellen.

Fazit

Durch die neue Regelung des OVGH und die Richtlinie des
Handelsministeriums hat der chinesische Gesetzgeber die ein-
schldgigen Rechtsvorschriften zur Aufldsung und Liquidation
chinesischer Gesellschaften harmonisiert und das Verfahren
naher konkretisiert. Damit werden zwar nicht alle Probleme
beim Ausstieg auslandischer Investoren durch einseitige Auf-
I6sung abschlieBend geldst. Die Rolle der Genehmigungsbe-
horde in dem Liquidationsverfahren ist beispielsweise noch zu
klaren. Auslandischen Investoren wird damit in vielen Féallen
aber Uberhaupt erst moglich, sich in enger Kooperationen mit
dem Gericht und den Behorden sowie gestutzt auf die neuen
Regelungen aus einer gescheiterten Investition in China zu-
rickzuziehen.

Dr. LI Guang, LL.M. (Freiburg)
guang.li@luther-lawfirm.com
Telefon +49 (711) 9338 10783
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Schwellenwerte fur die
Fusionskontrolle festgelegt

Das Antimonopolgesetz der Volksrepublik China aus dem
letzten Jahr (vgl. unseren Beitrag in Foreign Law & Invest-
ments, 4. Quartal 2007) hat einige Fragen offen gelassen. Der
Staatsrat hat diese nun teilweise aufgegriffen und die ersten
Durchfuhrungsvorschriften vorgelegt: die ,Kriterien zur Mel-
dung eines Zusammenschlusses von Geschaftsbetreibern®
(in Kraft seit dem 3. August 2008). In vier kurzen Artikeln wird
festgelegt, unter welchen Voraussetzungen ein Unterneh-
menszusammenschluss bei den zustandigen Behdrden des
Staatsrats (Handelsministerium) angemeldet werden muss.

Ein Zusammenschluss ist danach meldepflichtig, wenn ent-
weder:

® alle an einem Zusammenschluss beteiligten Unternehmen
zusammen weltweit im letzten Geschaftsjahr einen Ge-
samtumsatz von mehr als 10 Mrd. RMB (ca. 1 Mrd. Euro)
erwirtschaftet haben und zumindest zwei der beteiligten
Unternehmen im gleichen Zeitraum allein in der Volksre-
publik China einen Umsatz von mehr als 400 Mio. RMB
(ca. 40 Mio. Euro) erreicht haben, oder

B alle an dem Zusammenschluss beteiligten Unternehmen im
letzten Geschéftsjahr gemeinsam in der Volksrepublik China
einen Umsatz von mehr als 2 Mrd. RMB (ca. 200 Mio. Euro)
erwirtschaftet haben und mindestens zwei der beteiligten
Unternehmen in der Volksrepublik China einen Umsatz von
mehr als 400 Mio. RMB (ca. 40 Mio. Euro) erreicht haben.

Daneben wurde in Artikel 4 eine Auffangklausel formuliert,
wonach auch dann, wenn die oben aufgefuhrten Kriterien
nicht erflllt sind, eine Fusionskontrolle durchgefiihrt wer-
den soll, wenn vermutet werden darf, dass der Unterneh-
menszusammenschluss zu einer Wettbewerbsverzerrung
fUhren wird.

Diese kurzen Formeln erfassen bisher nur die einfachen
Umsatzzahlen. Fur Banken und Versicherungen sowie Wert-
papierhandel und Termingeschéfte sollen noch andere Grenz-
werte vorgelegt werden.

Bei Fehlen einer solcher Meldung bzw. bei Nichteinholung
einer Vor-Entscheidung des Handelsministeriums ist die
Durchfuhrung eines Zusammenschlusses nicht zuldssig
(§ 21 Antimonopolgesetz).

Fur auslandische Investoren ist diese Meldepflicht nicht neu.
Schon seit dem Jahr 2006 regeln die sogenannten ,M&A-
Vorschriften® (,Vorschriften Uber den Kauf inlandischer Un-
ternehmen durch auslandische Investoren®, in Kraft seit dem
9. August 2006) das Verfahren bei der Ubernahme von chi-
nesischen Unternehmen durch auslandische Investoren.

Ob diese Bestimmungen nunmehr als Uberholt gelten missen
und durch das neue Antimonopolgesetz und den Ausflihrungs-
vorschriften abgeldst werden sollen, ist noch nicht abschlie-
Bend geklart. Eine amtliche Mitteilung dazu wird erwartet.

Dr. Eva Drewes
eva.drewes@cn.luther-lawfirm.com
Telefon +86 (21) 5010 6580

Chun Li
chun.li@luther-lawfirm.com
Telefon +49 (221) 9937 25713
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Indien

Uberpriifung der FDI-Richtlinien

Indien hat sich seit den 90er Jahren durch einen konse-
quenten Reformkurs und eine investorenfreundliche Dere-
gulierungspolitik zu einem der interessantesten Investitions-
markte Asiens entwickelt. Indiens Wirtschaftspolitik strebt die
Forderung auslandischer Direktinvestitionen (FDI) an und be-
gruBt diese in nahezu allen Wirtschaftszweigen. Ausgenom-
men sind lediglich Bereiche, die politisch oder wirtschaftlich
von wesentlicher strategischer Bedeutung sind. Zu dieser
sogenannten Prohibited List z&hlt etwa der Atomsektor,
die Verteidigungsindustrie, der Schienenverkehr, Gllcks-
spiel, zum Teil Geschéfte mit Immobilien und, bis auf einige
Ausnahmen, Landwirtschaft und der Abbau von Kohle.

Bei der Zulassung auslandischer Investitionen sind zwei
verschiedene Verfahren zu unterscheiden. In vielen Wirt-
schaftszweigen und flr fast alle Produktionsvorhaben kann
eine Investition ohne Genehmigung der Behorden erfol-
gen (sogenannte Automatic Route). Dazu gehdren unter
gewissen Auflagen auch Handelsaktivitaten. Eine Anzeige bei
der Reserve Bank of India (RBI) ist in diesen Fallen aus-
reichend. Ausnahmen zur genehmigungsfreien Automatic
Route sind gesetzlich festgelegt (Foreign Exchange Manage-
ment Act, Industries Act). Diese unterliegen der sogenann-
ten Approval Route und bedtrfen einer Genehmigung des
Foreign Investment Promotion Board (FIPB), einer Unterbe-
hérde des indischen Finanzministeriums. Das FIPB muss
Entscheidungen zwar nicht begriinden, zur Erzielung gro-
Berer Transparenz hat die Regierung aber entsprechende
Richtlinien erlassen. Zu prufende Kriterien sind danach
Planungszahlen, Technologieimport, Anteil der importierten
Waren am Endprodukt und in welchem Umfang fur den Ex-
port produziert werden soll. Ebenfalls der Approval Route
unterliegen auslandische Beteiligungen an indischen Unter-
nehmen, die zwar aufgrund ihrer Zugehorigkeit zu bestimmten
Wirtschaftszweigen unter die Automatic Route fallen wirden,
aber bei Uberschreitung bestimmter Beteiligungsquoten
(sogenannte Sectoral Caps) genehmigungspflichtig sind.
Die jeweiligen Quoten werden von der Regierung festgelegt
und betreffen unter anderem den Finanz-, Versicherungs-
und Telekommunikationssektor.

Nach einer Uberpriifung der gegenwartigen Richtlinien hat die
indische Regierung den aktuellen Stand der FDI-Regelungen
am 18. Juni 2008 in einer Pressemitteilung zusammengefasst
und dabei in vier Sektoren Anderungen vorgenommen:

B Die mogliche Quote der ausléndischen Beteiligung an
Unternehmen, die Infrastruktur/Dienstleistung (ausgenom-
men Telekommunikation) investieren, wurde von 49 %
auf 100 % erhoht. Sie unterliegt aber weiterhin der FIPB-
Genehmigungspflicht.

m Die Liste zulassiger Aktivitaten bankfremder Finanzdienst-
leistungsunternehmen mit einer zulassigen genehmi-
gungsfreien auslandischen Beteiligungsquote von 100 %
wurde geringflgig gedndert. So ist etwa die ausléandische
Aktivitat im Bereich ,leasing and finance an bestimmte
Bedingungen geknUpft, insbesondere neue Mindest-
kapitalanforderungen, die nur durch die Ausgabe neuer
Stammaktien erflllt werden kénnen.

® FUr den Bausektor wurde ein ausdriickliches Verbot von
FDI'im ,Real Estate Business” eingefligt, ohne dass dieser
Begriff weiter definiert ist.

® |m Arzneimittelsektor wurde die Zuldssigkeit einer 100 %-
igen ausléndischen Direktinvestition per Automatic Route
nun auch auf den Bereich der Anwendung rekombinanter
DNA-Technologie ausgeweitet.

Fazit

Die Anderungen deuten darauf hin, dass die indische
Regierung offenbar mit den FDI-Regelungen insgesamt zu-
frieden ist und sich auf das ,fine-tuning“ beschrankt, um
Einzelproblemen begegnen zu kénnen. Eine weitergehende
Offnung findet zur Zeit nicht statt.

Dr. Thomas Hufnagel
thomas.hufnagel@Iluther-lawfirm.com
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Milena Reutlinger
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Vollstreckung auslandischer
Schiedsspruche in Indien erschwert

Schiedsgerichtsbarkeit in Indien

Der bilaterale Handel zwischen Indien und Deutschland
hat sich in den letzten drei Jahren mehr als verdoppelt.
Alle Anzeichen deuten darauf hin, dass der Subkontinent
auch zukUnftig einer der zentralen Wachstumsmarkte fur
viele deutsche Unternehmen sein wird. Mit dem Stellenwert
der deutsch-indischen Handelsbeziehungen steigt jedoch
auch die Bedeutung von VorsorgemaBnahmen flr den Fall
des Auftretens von Streitigkeiten in diesen Geschéftsbe-
ziehungen.

Unter diesen VorsorgemaBnahmen kommt der Vereinbarung
von Schiedsklauseln ein besonderer Stellenwert zu. Auf-
grund der chronischen Uberlastung der indischen Gerichte,
welche unter Umstanden zu jahrzehntelangen Verfahren fih-
ren kann, werden in der Praxis regelmaBig Schiedsklauseln
vereinbart.

Die Schiedsgerichtsbarkeit ist eine in Indien etablierte und
durch den Arbitration and Conciliation Act, 1996 (ACA) auch
umfassend geregelte Form fur die Beilegung von Rechtsstrei-
tigkeiten. Der ACA basiert auf dem UNCITRAL Modell des
Ausschusses fur internationales Handelsrecht der Vereinten
Nationen und entspricht daher internationalen Standards.
In der Praxis werden haufig auch andere Verfahrensregeln
gewahlt, beispielsweise die der Internationalen Handelskam-
mer in Paris (ICC) oder der SIAC in Singapur.

Die Vollstreckung von ausléandischen Schiedssprichen rich-
tet sich in Indien nach Part Il des ACA, welcher den staat-
lichen Gerichten die Verweigerung einer Vollstreckung nur
unter engen Voraussetzungen zugesteht. Der Erlass des
gerichtlichen Vollstreckungsbeschlusses kann zwar eben-
falls mehrere Monate dauern, flhrt jedoch immer noch zu
einem enormen Zeitgewinn gegenuber regularen staatlichen
Zivilgerichtsverfahren.

Zwei jungere Grundsatzurteile des Supreme Court of India
erschweren jedoch die Vollstreckung von Schiedssprichen
erheblich und sollen im Folgenden naher erlautert werden.

Aktuelle Rechtsentwicklungen auf dem Gebiet der
Schiedsgerichtsbarkeit in Indien

Die Erschwernisse flr die Vollstreckung auslandischer
Schiedsspriche resultieren daraus, dass ein Versto3 gegen

die Public Paolicy of India zu einer Verweigerung der Anerken-
nung des Schiedsspruchs durch das Vollstreckungsgericht
fUhren kann.

Dieser, bisher eher eng zu verstehende und in der Praxis
zu vernachlassigende Verweigerungsgrund hat durch zwei
neuere Grundsatzurteile des Supreme Court of India in den
Fallen Venture Global Engineering v Satyam Computer Ser-
vices, Ltd. (2008) und ONGC v Saw Pipes (2003) eine enor-
me Aufwertung erfahren.

Am 10. Januar 2008 hat der Supreme Court of India, mit
seiner Entscheidung in dem Falll Venture Global Engineering,
die Tiir zu langwierigen Uberpriifungen eines ergangenen in-
ternationalen Schiedsspruches vor den staatlichen indischen
Gerichten gedffnet. In dem Urteil hat der Supreme Court ent-
schieden, dass Section 34 des ACA , welche es den staatli-
chen Gerichten erlaubt, in Indien ergangene Schiedsspriiche
auf einen VerstoB gegen die Public Policy of India zu Uber-
prufen, auch auf die Vollstreckung internationaler Schieds-
sprlche anzuwenden ist.

In dem zwischen Venture Global Engineering und Satyam
Computer Services geschlossenen Joint Venture Vertrag
wurde das Recht des US-Bundesstaates Michigan flr an-
wendbar erklart und zudem vereinbart, dass ein eventueller
Disput nach den international anerkannten Regeln des Lon-
don Court of International Arbitration (LCIA) entschieden
werden sollte.

Der indische Joint Venture Partner Satyam beanspruchte
nach einigen Jahren aufgrund mehrerer VertragsverstoBRe
durch Venture Global Engineering sein vertragliches Recht,
die Gesellschaftsanteile des auslandischen Partners zu tber-
nehmen. Der LCIA entsprach in seinem Schiedsspruch dem
Begehren und sprach Satyam séamtliche Gesellschaftsanteile
an der Joint Venture Gesellschaft zu. Venture Global Engi-
neering klagte gegen diesen internationalen Schiedsspruch
vor einem staatlichen indischen Gericht und wurde vom
Supreme Court letztinstanzlich in seiner Rechtsauffassung
bestétigt, dass der Schiedsspruch gegen die Public Policy of
India verstoBe und nicht vollstreckt werden kénne.

Die Entscheidung des Supreme Court hat, international
wie national, grundsétzliche Ablehnung und Kritik erfahren.
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Polen

Umfassende Reformen in Polen

LDer heutige Tag ist der Startschuss fur die legislative Of-
fensive der Regierung” — mit diesen Worten begriiBte der
polnische Premierminister Donald Tusk die Journalisten auf
einer Pressekonferenz Anfang Oktober 2008 in Warschau.

Diese in den polnischen Zeitungen humorvoll auch als
,Oktober Revolution® bezeichnete ,legislative Offensive”
bezeichnet 140 Gesetzesentwlirfe der Regierung, die dem
Parlament zur Beratung und Abstimmung unterbreitet wer-
den sollen und teilweise bereits veraschiedet sind. Besonders
interessant fur die Wirtschaft sind die Gesetzesvorhaben im
gesellschaftsrechtlichen Bereich.

Anderungen im Aktienrecht vom 5. Oktober 2008

Den informellen Startschuss fur die legislative ,Oktober
Revolution* gab die am 5. Oktober 2008 in Kraft getretene
Novelle des Gesetzes Uber die Handelsgesellschaften. Da-
bei richtete sich das Augenmerk des Gesetzgebers vor
allem auf die Rechtsform der polnischen Aktiengesellschaft
(S.A.). So kann die polnische Aktiengesellschaft nunmehr
eigene Aktien von bis zu 20% ihres statutarischen Kapi-
tals erwerben. Voraussetzung ist eine Erméachtigung des
Vorstands durch die Hauptversammlung, in der die Bedin-
gungen des Erwerbs (z.B. Anzahl der zu erwerbenden Ak-
tien sowie der hochste Erwerbspreis) sowie der Zeitraum,
auf den sich die Erméachtigung des Vorstandes (max. 5 Jah-
re) erstreckt, festgelegt sind. Im Gegenzug zu dieser Er-
machtigung ist der Vorstand verpflichtet, nach dem Erwerb
der Aktien der Hauptversammlung einen Bericht Uber die
Austibung der Erméachtigung zu erstatten.

Des Weiteren kann die Aktiengesellschaft nach der Novelle
vom 5. Oktober 2008 Darlehen an Dritte ausreichen, um
diesen den Erwerb bislang von der Gesellschaft gehaltener
eigener Aktien zu finanzieren. Bisher war dies der Aktien-
gesellschaft verboten. Die Darlehensvergabe zu diesem
Zweck ist allerdings nur unter bestimmten Voraussetzungen
erlaubt, etwa der Einhaltung tblicher Marktbedingungen.
Die polnische AG kann alternativ auch eine Sicherheit flir
Darlehen gewahren, die dem Erwerb eigener Aktien dienen.
Auch dies bedarf jeweils einer entsprechenden Ermach-
tigung des Vorstandes durch die Hauptversammlung. Die
Grundlage fur den Erméachtigungsbeschluss bildet ein vom
Vorstand zu erstellender Bericht, der die Grinde fur die Fi-
nanzierung, die damit verbundenen finanziellen Risiken fir

die Gesellschaft sowie den Preis, den der Dritte flr die Ak-
tien der Gesellschaft bezahlen soll, festlegt. Dieser Bericht
unterliegt der Publizitatspflicht und ist beim zustandigen Re-
gistergericht zu hinterlegen.

Das finanzielle Risiko der Finanzierung oder der Besiche-
rung des Erwerbs bislang von der Gesellschaft gehaltener
eigener Aktien durch Dritte wird fUr die polnische Aktienge-
sellschaft dadurch begrenzt, dass derartige Geschafte nur
aus dem von der Gesellschaft erwirtschafteten Bilanziber-
schuss finanziert werden durfen. Da dieser normalerweise
an die Aktionare ausgeschuttet wird, konnen die Aktionare
auch Uber dessen Verwendung (z.B. fur eine Drittfinanzie-
rung) entscheiden.

Nach dem Willen des Gesetzgebers sollen Glaubiger von
Aktiengesellschaften kunftig bei einer Herabsetzung des
Stammkapitals stérker als bisher geschitzt werden. Dies
soll durch einen Anspruch der Glaubiger auf Sicherung ihrer
Forderungen durch die Gesellschaft erreicht werden. Vor-
aussetzung daflir ist allerdings, dass die Glaubiger glaub-
haft machen kénnen, dass die geplante Herabsetzung des
Kapitals die Durchsetzung ihrer Forderungen gefahrdet. Die
Sicherung der Ansprlche soll im Regelfall durch die Hinter-
legung eines entsprechenden Geldbetrages beim zustandi-
gen Gericht erfolgen.

Ziel der Novelle vom 5. Oktober 2008 ist vor allem die Unter-
stlitzung der wirtschaftlichen Betatigung der Aktiengesell-
schaften im Hinblick auf die fortschreitende europaische In-
tegration und den damit verbundenen Konkurrenzkampf auf
dem européischen Wirtschaftsmarkt. Auch soll die polnische
Aktiengesellschaft im internationalen Konkurrenzkampf der
Gesellschaftsformen gerade auch flr nicht polnische Unter-
nehmer interessanter gemacht werden. Ob dieses Ziel rea-
listisch ist, ist jedoch aufgrund der mangelnden Verbreitung
polnischer Sprachkenntnisse in Europa fraglich.

Weitere Anderungen im Gesellschaftsrecht

Am 23. Oktober 2008 hat das polnische Parlament
(Sejm) eine Novelle des polnischen Gesetzes Uber die
Handelsgesellschaften verabschiedet. Dabei hat sich der
Gesetzgeber fur die von der Regierung vorgeschlagene
Herabsetzung des Stammkapitals der polnischen GmbH
(Sp. z 0.0.) auf PLN 5.000 (bislang PLN 50.000) und der
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polnischen Aktiengesellschaft (S.A.) auf PLN 100.000 (bis-
lang PLN 500.000) entschieden. Darliber hinaus sind noch
zwei weitere Vorschlage aus dem Regierungsentwurf ver-
abschiedet worden. So entfallt kinftig die bisherige Um-
wandlungspflicht der polnischen GbR (s.c.) in eine OHG
(sp.j.) wenn diese bestimmte Nettoeinahmen Uberscheitet,
bei denen im Ubrigen auch das polnische Handelsrecht die
Flhrung von Buchern vorschreibt. Dartber hinaus kénnen
kinftig die Gesellschafter von Kapitalgesellschaften den
Tag der Auszahlung von Dividende bestimmen.

Des Weiteren soll es nach dem Gesetzesentwurf méglich
sein, den Gesellschaftsvertrag einer Partnerschaftsgesell-
schaft lediglich schriftlich zu schlieBen. Bislang war die
notarielle Beurkundung des Partnerschaftsgesellschafts-
vertrages notwendig.

Der vom Sejm beschlossene Entwurf wurde an die héhere
Kammer des Parlaments (Senat) geleitet und von diesem
einstimmig und ohne inhaltliche Veranderungen verab-
schiedet. Um in Kraft zutreten, bedarf das Gesetz zu Re-
daktionsschluss noch der Ausfertigung und Unterschrift
des Préasidenten.

Fast gleichzeitig mit dem Regierungsentwurf legte auch die
Opposition einen Vorschlag zur Anderung des Gesetzes
Uber die Handelsgesellschaften vor. Auch dieser Vorschlag
sah eine Senkung des Stammkapitals flr die polnische
GmbH und die polnische Kommanditgesellschaft auf Ak-
tien (S.K.A.) auf PLN 10.000 vor. Im Gegensatz zum Regie-
rungsentwurf sollte jedoch die Hohe des Stammkapitals der
Aktiengesellschaft unverandert bleiben.

Der Oppositionsentwurf zielt auch auf eine Vereinfachung
der Grindungvorschriften ab. Danach sollen Gesellschafts-
vertrdge einer Partnerschaftsgesellschaft, einer Komman-
ditgesellschaft, einer Kommanditgesellschaft auf Aktien
und einer GmbH nicht mehr der notariellen Beurkundung,
sondern nur noch der einfachen Schriftform bedurfen. Die
Einbeziehung eines Notars bei der Grindung einer Gesell-
schaft erachtet der Entwurf fur unnétig, weil die polnischen
Registergerichte anlasslich der Eintragung der Gesellschaft
in das Register die Gesellschaftsvertrage auf ihre Vereinbar-
keit mit dem polnischen Recht Uberprtfen. Dadurch sollen
vor allem die hohen NotargebUhren entfallen, wodurch die
Grindung insgesamt einfacher, kostenglnstiger und damit
interessanter wird.

Auch sollen nach dem Oppositionsentwurf die Gebuhren flir
die Eintragung einer neu gegrindeten Gesellschaft beim
Registergericht allgemein auf PLN 500 gesenkt werden.
Bisher differenziert die GebUhrenordnung nach der Gesell-

schaftsform, wobei fur die Eintragung einer Personengesell-
schaft PLN 750 und einer Kapitalgesellschaft PLN 1.000 zu
entrichten sind.

Insbesondere vor dem Hintergrund der am 1. November 2008
in Kraft getretenen Reform des GmbH-Rechts in Deutsch-
land bleibt abzuwarten, ob neben den bereits umgesetzten
Anderungsvorschlagen der Regierung sich auch noch Teile
des Oppositionsentwurfs im Rahmen der geplanten ,legisla-
tiven Offensive” durchsetzen werden. Insgesamt ist bemer-
kenswert, dass sich der polnische Gesetzgeber — anders als
der deutsche im Rahmen der jungsten Reform des GmbH-
Rechts und entgegen mancher kritischer Stimme in der
polnischen juristischen Fachliteratur — flr eine Senkung des
Stammkapitals entschieden hat.
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Singapur

Der Stadtstaat reagiert auf
Arbeitskraftemangel

Um den Herausforderungen einer schrumpfenden und al-
ternden Bevdlkerung sowie dem Mangel an ausgebildeten
Arbeitskraften gerecht zu werden, hat die Regierung Singa-
purs in den letzten Wochen zwei MaBnahmen angekindigt,
die fUr jeden Arbeitgeber und Arbeitnehmer von Bedeutung
sind: Mehr Vorteile fur arbeitende Eltern und neue Regelungen
fur die Beschéaftigung von Angestellten Uber das gesetzliche
Rentenalter von 62 hinaus.

l. Verbesserte Urlaubsregelungen fiir verheiratete Eltern

Am 17. August 2008 kiindigte Singapurs Premierminister
Lee ein MaBnahmenpaket an, mit dem die Bedingungen fir
arbeitende Eltern deutlich verbessert werden sollen. Neben
neuen steuerlichen und finanziellen Vorteilen werden mit dem
mehr als verdoppelten Budget auch verbesserte Urlaubs-
regelungen flr arbeitende Eltern mitfinanziert. Obwohl die
notwendigen gesetzgeberischen und administrativen Ande-
rungen zur Umsetzung der neuen MaBnahmen noch nicht
vollzogen sind, empfiehlt die Regierung allen Arbeitgebern,
ihren betroffenen Angestellten die verbesserten Urlaubsrege-
lungen schon ab dem 17. August 2008 zu gewahren. Die ge-
setzliche Umsetzung wird fir Oktober 2008 angestrebt und
soll am 1. Januar 2009 in Kraft treten.

Wichtig: Die erweiterten Urlaubsregelungen gelten nur flr
verheiratete Eltern von Kindern mit singapurischer Staats-
blrgerschaft.

Verlangerter Mutterschaftsurlaub

Der bezahlte Mutterschaftsurlaub wird von 12 auf 16 Wo-
chen verlangert. Die letzten acht Wochen kdénnen nach Ab-
sprache mit dem Arbeitgeber auf die 12 Monate nach der
Geburt des Kindes verteilt werden. Fur die ersten beiden
Kinder zahlt der Arbeitgeber das Gehalt der Mutter in den
ersten acht Wochen, fur die letzten acht Wochen tbernimmt
der Staat die Gehaltszahlungen (max. 20.000 SGD). Ab dem
dritten Kind wird das Gehalt vollstandig vom Staat bezahlt
(max. 40.000 SGD). Ausgleichszahlungen fur Angestellte mit
héherem Gehalt liegen im Ermessen des Arbeitgebers.

Bezahlter Kinderbetreuungsurlaub
Der bezahlte Kinderbetreuungsurlaub wurde flr Eltern
von Kindern unter sieben Jahren von zwei auf sechs Tage

pro Jahr erhdht. Das Gehalt fur die ersten drei Tage zahlt
der Arbeitgeber, die letzten drei Tage zahlt der Staat (max.
500 SGD pro Tag). Ausgleichszahlungen flr Angestellte mit
hoherem Gehalt liegen im Ermessen des Arbeitgebers.

Unbezahlter Babybetreuungsurlaub

Eltern von Kindern unter zwei Jahren erhalten zukinftig
sechs weitere Tage unbezahlten Urlaub zur Betreuung ihrer
Babys. Eltern mit Kindern unter zwei Jahren haben Anspruch
auf Baby- und Kinderbetreuungsurlaub, also insgesamt
zwolf zusatzliche Urlaubstage.

Verbesserter Schutz fiir schwangere Angestellte

Angestellte haben zuklinftig schon ab der Dauer eines
Anstellungsverhaltnisses von 90 Tagen vor der Geburt einen
Anspruch auf den bezahlten Mutterschaftsurlaub (bisher 180
Tage). Darliber hinaus besteht der Anspruch auch, wenn der
Angestellten wahrend der letzten sechs Monate vor dem
voraussichtlichen Geburtstermin grundlos oder in den letz-
ten drei Monaten betriebsbedingt gekindigt wurde.

Il. Wiedereinstellungsgesetz (2012)

Statt das gesetzliche Rentenalter von 62 Jahren zu erho-
hen, hat man sich in Singapur flr einen anderen Weg ent-
schieden, die Lebensarbeitszeit zu verlangern: 2012 wird ein
neues Gesetz in Kraft treten, wonach Arbeitnehmer grund-
satzlich zun&chst bis 65, in einem zweiten Schritt bis zum
Alter von 67 beschaftigt werden sollen. In der Zwischenzeit
ermutigen die ,Tripartite Partners” (Regierung, Arbeitgeber
und Gewerkschaften) die in Singapur ansassigen Firmen, ihre
Angestellten in Vorbereitung auf das neue Gesetz schon jetzt
freiwillig wiedereinzustellen (da die meisten Arbeitsvertrage
mit Erreichen des 62. Lebensjahres auslaufen). Zu diesem
Zweck wurde im September ein Ratgeber mit Vorschlagen
und Empfehlungen verdffentlicht und an alle Unternehmen
verteilt.

Der Ratgeber enthélt Hinweise zur:

m Auswahl geeigneter Mitarbeiter fur die Wiedereinstellung:
jeder gesunde Mitarbeiter, dessen Leistungen in der Ver-
gangenheit zumindest zufriedenstellend waren, sollte wie-
dereingestellt werden;
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m Unterstltzung der Mitarbeiter bei der Ruhestandsplanung
durch den Arbeitgeber einschlieBlich moglicher Wiederein-
stellungsangebote;

m Gestaltung der Wiedereinstellungsvertrage: Anderung von
Lohnen und sonstigen Leistungen, Modifikation der Be-
schaftigungsart oder Neuverhandlung der Arbeitsbedin-
gungen, sowie flexiblere Arbeitszeitmodelle;

®m Dauer der Wiedereinstellung, die wenigstens ein Jahr be-
tragen und bis zum 65. Lebensjahr verlangerbar sein sollte,
wenn die oben genannten Voraussetzungen erfUllt bleiben.
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Neue Handels- und Investitionsschutz-
abkommen der ASEAN-Staaten

Vom 25. bis zum 28. August fand das diesjahrige Treffen der
ASEAN Wirtschaftsminister in Singapur statt. ASEAN ist die
Vereinigung slUdostasiatischer Staaten (Association of Sou-
theast Asian Nations). Mitglieder sind derzeit Brunei, Kam-
bodscha, Indonesien, Laos, Malaysia, Myanmar, Philippinen,
Singapur, Thailand und Vietnam. Im Rahmen dieses Treffens
konnten auch die Verhandlungen Uber zwei neue ASEAN-
Abkommen abgeschlossen werden, die Handel und Investi-
tionen in der Region weiter fordern sollen. Das ASEAN Com-
prehensive Investment Agreement (ACIA) und das ASEAN
Trade in Goods Agreement (ATIGA) werden voraussichtlich
im Dezember auf dem ASEAN Summit in Bangkok unter-
zeichnet. ACIA dient vor allem der Forderung des Investiti-
onsklimas fur ASEAN-anséssige Investoren, wahrend im
ATIGA alle bestehenden Regelungen Uber den Warenhandel
in einem umfassenden Abkommen vereint und Uberarbeitet
wurden. Zwar sind die Abkommen noch nicht im Detail be-
kannt; die vom ASEAN Sekretariat veroffentlichten Zusam-
menfassungen und Prasentationen ermoglichen aber schon
eine erste Bewertung der neuen Abkommen.

ACIA - ASEAN Comprehensive Investment Agreement

ACIA soll zukUnftig die bisher bestehenden Investitionsab-
kommen, namlich das ASEAN Investment Area (AIA) Agree-
ment und das ASEAN Investment Guarantee Agreement
(IGA) miteinander vereinen und weiter entwickeln. Ziel des
Abkommens ist der verbesserte Schutz von landertbergrei-
fenden Investitionen. Wahrend das AIA Abkommen aus dem
Jahr 1998 vor allem liberalisierende Elemente enthalt, und

das IGA Abkommen von 1987 vorrangig dem Schutz von
Investitionen diente, behandelt ACIA alle vier wichtigen Be-
reiche einer umfassenden Investitionsférderung:

Liberalisierung des zwischenstaatlichen Handels
Handelserleichterung

Investitionsschutz und

Férderung von Investitionen.

Investoren aus den ASEAN-Staaten und auch auslandische
Investoren, die in den ASEAN-Staaten ans&ssig sind, erhal-
ten kinftig durch das ACIA direkte Ansprliche gegenlber
den Mitgliedsstaaten. Sie konnen sich Uber Investitionshir-
den beschweren und einen Anspruch auf Kompensation gel-
tend machen, wenn ein ASEAN-Staat seinen Verpflichtungen
unter ACIA nicht nachkommt und einem Investor dadurch
finanzielle Nachteile entstehen. Zur Sicherung dieser Anspri-
che enthalt ACIA umfassende und detaillierte Regelungen zur
Streitbeilegung zwischen Investoren und Mitgliedsstaaten.

Investoren, die in einem ASEAN Staat ansassig sind, genie-
Ben zuklnftig alle Vorteile einer nichtdiskriminierenden Be-
handlung, wenn sie in anderen ASEAN Staaten investieren.
Sie werden inlandischen Investoren gleichgestellt. Zu diesen
Vorteilen gehdren unter anderem freier Transfer von Kapital,
Gewinnen, Dividenden und Personal. Sollte es zu Konflikten
mit einem ASEAN-Staat kommmen, haben Investoren nach In-
krafttreten des ACIA die Wahl, ob sie ihren Anspruch vor den
lokalen Gerichten oder einem internationalen Schiedsgericht
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geltend machen wollen. In Zukunft kénnen Investoren nur
noch aus Grinden des 6ffentlichen Interesses enteignet wer-
den, wobei ACIA klare Regeln zur Kompensation entspre-
chend dem Marktwert vorsieht. Eine gleichermaBen nicht-
diskriminierende Kompensation ist auch fur Verluste durch
Unruhen und Aufstande geregelt.

ATIGA - ASEAN Trade in Goods Agreement

ATIGA ist eine Weiterentwicklung des aktuellen ASEAN
Free Trade Area — Common Effective Preferential Tariff
Scheme (AFTA Cept). Es &hnelt dem Warenhandelskapi-
tel eines Freihandelsabkommens und regelt sowohl Zolle
als auch nichttarifare Handelshemmnisse. Der AFTA Cept
Scheme sieht die Reduzierung und schlieBlich die Abschaf-
fung aller Zolle im Warenhandel innerhalb von ASEAN vor und
fUhrte zur Senkung des durchschnittlichen Zolls von 12,8 %
1993 auf 1,95 % im Jahr 2008. ATIGA wird die Bestrebungen
des AFTA Cept Scheme weiterflihren, indem es alle beste-
henden Initiativen, Abkommen und Verpflichtungen in einem
umfassenden Dokument vereint. In Ricksprache mit der
Wirtschaft konzentriert sich das neue Abkommen verstérkt
auf die Erleichterung des Handels und der Handelsverfahren.
Einzelne Kapitel in ATIGA beschaftigen sich mit Zoéllen, Nor-
men, technischen Vorschriften, oder sanitdren MaBnahmen.
ATIGA regelt auch die Einrichtung formlicher Kontaktstellen
der Zollbehdrden zur Klarung von Fragen rund um den Import
und Export von Waren.

Durch ATIGA wird die Liberalisierung des Warenhandels in
ASEAN auBerdem transparenter. Handler werden schon im
Voraus wissen, wann die einzelnen Mitgliedsstaaten ihre Zol-
le fUr bestimmte Produkte senken oder abschaffen. Um die
Liberalisierung des Handels zu sichern, ermoglicht ATIGA zu-

kunftig die Beschwerde Betroffener Uber Inkonsistenzen an
Zollgrenzen. Ein &hnlicher Konsultationsmechanismus soll die
Abschaffung aller nichttarifaren Handelsbarrieren beschleu-
nigen. In ATIGA wurden auch die ASEAN Ursprungsregeln
Uberarbeitet und liberalisiert. Bestimmten IT-Produkten wird
zukunftig automatisch Ursprungslandstatus gewahrt, um die
Herstellung von elektronischen Produkten zu erleichtern. Um
die Aktualitdt des neuen Abkommens zu garantieren, soll
es ein Jahr nach Inkrafttreten und in der Folgezeit alle zwei
Jahre unter Berucksichtigung des Feedbacks der Wirtschaft
Uberpriift und Uberarbeitet werden.

Ausblick

ASEAN entwickelt sich mit diesen beiden Abkommen im-
mer weiter in die Richtung einer einheitlichen Wirtschaftszo-
ne, was fur Investoren aus allen Landern zahlreiche Chancen
bietet. Wer einen Standort in einem der ASEAN-Lander hat,
soll Uberall wie ein Inlander behandelt werden — ein groBer
Schritt fUr einen Wirtschaftsraum, der mehr Bewohner hat als
die erweiterte EU und sehr zu Unrecht gegenliber China und
Indien mitunter vernachlassigt wird. Fir deutsche Investoren
bieten die geplanten Abkommen zusatzliche Rechtsicherheit
und erganzen die bilateralen Investitionsschutzvertrage, die
Deutschland bereits mit einigen ASEAN-Staaten geschlos-
sen hat.
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