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www.suedwesttextil.de/veranstaltungen

/ Seminarorganisation

Cirsten Rodder

Telefon: +49 711 21050-13
E-Mail: roedder@suedwesttextil.de

/ Anmeldeschluss
eine Woche vor Veranstaltung

/ TeilnahmegebUhr
Mitglieder*: 150,-€ zzgl. MwsSt.
Nichtmitglieder:  390,-€ zzgl. MwSt.
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Patrick KrauB
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Wollhaf Konferenz- und Bankettcenter
Stuttgart Airport

Terminal 1 | Ebene 4 | 70629 Stuttgart
Anfahrt: www.airport-konferenz.de/unsere-
standorte/stuttgart/anfahrt/

/ Veranstalter

Sudwesttextil Service GmbH
KernerstraBe 59 | 70182 Stuttgart
Telefon: +49 711 21050-0
Telefax: +49 711 233718
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und rechtlicher Sicht
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/ Erfolgreiche Vertriebsstrategien

Der Vertrieb ist die Grundlage unternehmeri-
schen Erfolgs. Die richtige Vertriebsstrategie
und die Auswahl des passenden Vertriebsmo-
dells bestimmt sich neben marktstrategischen
und betriebswirtschaftlichen Faktoren gerade
auch aufgrund rechtlicher Bestimmungen. Das
Zusammenspiel ist komplex, die richtige Wahl
jedoch entscheidend fiir hr Unternehmenser-
gebnis.

Stdwesttextil und sein Kooperationspartner
im Wirtschaftsrecht, die Luther Rechtsan-
waltsgesellschaft, mochten Ihnen in diesem
Seminar zundchst die unternehmerischen und
wirtschaftlichen Grundlagen der Wahl der pas-
senden Vertriebsstrategie und des passenden
Vertriebsmodells darlegen. Ubersichtlich und

nachvollziehbar dargestellt werden dabei neben
den Besonderheiten des Marktumfelds der Tex-
til- und Bekleidungsindustrie insbesondere die
Vor- und Nachteile der verschiedenen Vertriebs-
formen, vom Eigenvertrieb tber den Handels-
vertreter bis zum Vertragshandler.

Im Anschluss werden die erforderlichen recht-
lichen Grundlagen behandelt und neben nati-
onalen Vertriebsformen vom Eigenvertrieb bis
zum Vertragshandler insbesondere auch die
Moglichkeiten internationaler Expansionen bis
hin zum Unternehmenskauf dargestellt. Einge-
gangen wird dabei auch auf typische rechtliche
Problemkreise wie z. B. das internationale Kauf-
recht sowie die aktuelle kartellrechtlichen Prob-
lematik der Vertikalen Preisbindung und weitere

aktuelle Entscheidungen des Bundeskartellamts
in der Bekleidungsindustrie.

Die Referenten, Dr. Steffen Gaber und Frank
Gutsche, sind beide Partner bei Luther und be-
schaftigen sich bereits seit vielen Jahren schwer-
punktmaBig mit samtlichen rechtlichen und
strategischen Themen des gesamten operativen
unternehmerischen Geschafts. Ferdinand B.
Sonnabend ist Textilbetriebswirt BTE und ausge-
wiesener Kenner der Branche. Er berat mittel-
standische Unternehmen der Textilindustrie in
diversen Beratungsfeldern wie z. B. der Nach-
folgeregelungen, in betriebswirtschaftlichen
Fragen sowie dem internationalen Sourcing.

Wir freuen uns auf lhr Kommen.
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/ Das ,richtige” Vertriebsmodell aus unter-
nehmerischer Sicht
- Kundenzugang
- Vertriebssteuerung
- Kosten/Aufwand

/ Das ,richtige” Vertriebsmodell aus recht-

licher Sicht

- Eigenvertrieb (Vertriebsabteilung, Vertriebs-
tochter, Joint Venture, Unternehmenskauf)

- Handler und Vertragshandler im nationalen
und internationalen Rechtsverkehr

- Handelsvertreter im nationalen und inter-
nationalen Rechtsverkehr

- Exkurs 1 — Kaufrecht: Nationale und inter-
nationale Besonderheiten im Kaufrecht mit
Handlern und Vertragshandlern

- Exkurs 2 — Kartellrecht: Vertikale Preis-
bindung und aktuelle Entscheidungen des
Bundeskartellamts in der Bekleidungs-
industrie
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