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Der Weg zur VO 2022/720 (,,VO“) nebst Leitlinien (,,LL")

N
‘ ,Public Consultation” — Detaillierter Fragebogen (Februar bis Mai 2019)

\‘ Stakeholder Workshop Brussel (November 2019)
\
. Konsultation zu Policy Options (Dezember bis Marz 2021)
.l Konsultation zum Entwurf VO ##/2022 nebst LL (Juli bis September 2021)
‘/ Mini-Konsultation: Informationsaustausch im dualen Vertrieb (Februar 2022)
/

‘ Finale Fassung 10. Mai 2022, Inkrafttreten 1. Juni 2022 (1 Jahr Ubergangsfrist)
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Neue VO und LL

L 134/4 Amtsblatt der Europdischen Union 11.5.2022

VERORDNUNG (EU) 2022/720 DER KOMMISSION
vom 10. Mai 2022

iiber die Anwendung des Artikels 101 Absatz 3 des Vertrags iiber die Arbeitsweise der Europiischen
Union auf Gruppen von vertikalen Vereinbarungen und abgestimmten Verhaltensweisen

(TCXI von Bedeutung f'ur den EWR) 30.6.2022 Amtsblatt der Europdischen Union

C 2481

DIE EUROPAISCHE KOMMISSION — f

(Mitteilungen)

MITTEILUNGEN DER ORGANE, EINRICHTUNGEN UND SONSTIGEN STELLEN
DER EUROPAISCHEN UNION

EUROPAISCHE KOMMISSION

MITTEILUNG DER KOMMISSION
BEKANNTMACHUNG DER KOMMISSION

Leitlinien fiir vertikale Beschrinkungen
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VO — Kontinuitat in der Systematik

Vertikale Vereinbarung/ keine Wettbewerber?

Nein

v

l Ja Gesamte vertikale

Marktanteile jeweils < 30 % ? Nein Vereinbarung
NICHT

IRE

v

gruppenfreigestellt

| Ja
,Graue Klausel” (Art. 5)?
Nein a Graue Klausel
v NICHT

gruppen-

Vertikale Vereinbarung insgesamt gruppenfreigestellt HEEENE
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LL zur VO

Leitlinien binden rechtlich nur die Kommission (,,Selbstbindung der Verwaltung®)

Praktische Relevanz:;

Nationale Gerichte wenden diese auch ohne rechtliche Bindung in der Regel de facto an

BKartA fuhlt sich frei, davon abzuweichen

85 Seiten

Wesentliche Anderungen, Erganzungen, Klarstellung

Neuordnung der Kapitel erschwert Vergleich
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Handelsvertreter




Handelsvertreterprivileg (LL Rn. 29 ff.)

* Grundsatz: ,,echter” Handelsvertreter-Vertrage unterfallen in Bezug auf
die vermittelten Geschafte nicht Art. 101 (1) AEUV

= Preis, Gebiet, Kunden und Vertriebskanal sind keine
Wettbewerbsbeschrankungen !

= Wettbewerbsverbote und Alleinvertriebsvereinbarungen unterfallen nicht
dem Handelsvertreterprivileg, sondern sind nach Art. 101 (1) AEUV, Art. 5
VO zu beurteilen




Wer ist ,,echter” Handelsvertreter ? (LL Rn. 29 ff.)

Ein ,echter® Handelsvertreter darf kein oder nur ein [ Gecchiften ]
eschartsnerr '
unbedeutendes wirtschaftliches Risiko tragen (Rn. 33 °

LL)
— kein Eigentumserwerb —

HV-Vertrag

echter Vertreter
(ohne Risiko)

Kaufvertrag

— keine Ubernahme von marktspezifischen Investitionen
und/oder [ Kunde J

— keine oder nur unbedeutende Kosten und Risiken
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Neu: Risikoubernahme beim ,,echten‘ Handelsvertreter

NEU:

» Erlauterungen zu Erstattung der Kosten und Freistellung von Risiken (Rn. 35 LL)
— Erstattung der konkreten Kosten oder
— Erstattung der Kosten durch Pauschale oder
— Erstattung der Kosten durch zusatzliche Provision

mit einfacher Moglichkeit fur Handelsvertreter, die Erstattung von Uber Pauschalen hinausgehenden
Kosten zu verlangen und systematische Prufung.

Verbesserte Rechtssicherheit
aber ggf. auch ,erweiterter Pflichtenkatalog®, weil konkretere ,Vorgaben”

eine Praxis ,contra LL" sollte vermieden werden

Luther | 13.06.2023 | 10




,2Uunechter” Handelsvertreter (LL Rn. 29 ff.)

= Der ,unechte HV" fallt in den Anwendungsbereich von
Art. 101 (1) AEUV und unter die VO — vgl. Art. 1 lit. k)

VO [ Geschaftsherr ]7

— Es gilt das Verbot der Preisbindung (der g _
Geschaftsherr darf im Grundsatz den Preis vorgeben, % %
den HV aber nicht daran hindern, dem Kunden wie imochtor Vertroter IIE
ein Handler Rabatte aus der eigenen Provision zu (mit Risiko) B}

geben) [ Kunde ]

Es gilt das Verbot der Beschrankung des
Kundenkreises, des Gebiets oder Vertriebskanals
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Handelsvertreter zugleich Handler seines Geschaftsherrn

= NEU: Hybrider Handelsvertreter steht ,echtem HV*
nicht zwingend entgegen

= Kein Zwang zur hybriden Tétigkeit Geschiftsherr Anbicter ]
= Fir ,echten HV“ Tatigkeiten Vertreter-Handler genau > ' >
voneinander abgrenzen o E I3 'E
- Risiken der HV-Tatigkeit tragt der Geschéftsherr & = g | =
(insgesamt) 3| = . Abnehmer
vertreter (Handler)
= Risiken der Handler-Tatigkeit tragt der Handler
Kaufvertrag
= Lassen sich die Kosten nicht abgrenzen, tragt der { Kunde } e s
are

Geschaftsherr die Kosten insgesamt
= Praktikabilitat der Abgrenzung? Attraktivitat?
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Dualer Vertrieb/

Direktvertrieb des Herstellers




Dualer Vertrieb ("zweigleisiger Vertrieb™)

BISHER: Art. 2 (4) VO 2010

Keine Anwendung zwischen Wettbewerbern, aber:

»(...) Sie findet jedoch Anwendung, wenn

Wettbewerber eine nicht gegenseitige vertikale
Vereinbarung treffen und der Anbieter zugleich
Hersteller und Héandler von Waren ist, der
Abnehmer dagegen Handler, jedoch kein
Wettbewerber auf der Herstellungsebene..."

NEU: Art. 2 (4) VO
Keine Anwendung zwischen Wettbewerbern, aber:

, (...) gilt jedoch (....) , sofern der Anbieter
Stufe zugleich Hersteller,

handler von Waren wéahrend der

Abnehmer
héandler,

Jjedoch kein Wettbewerber auf der vorgelagerten
Stufe ist, auf der er die Vertragsware bezieht, (....)
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Direktvertrieb des Anbieters, Art. 2 (4) VO

Hersteller

D
= Grundsatz [ |_||_|

— ,Vertikale Vereinbarung®: Vereinbarung zwischen ,
Parteien auf unterschiedlicher Ebene der GH/Importeur

Produktions- oder Vertriebskette [‘\E:IIEII7 4

=> Kein Wettbewerbsverhaltnis (!) \

= Neu: Erweiterung der Ausnahme Einzelnandler

— Anbieter ist Hersteller, DDDD
—

[neu] und [neu] als | |
Handler tatig.

— Abnehmer ist Importeur, GroBhandler oder %

Einzelhandler, aber

(auf der der Anbieter ihm die
Ware anbietet) Endverbraucher
(gewerblich/privat)
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Folgen des neuen Art. 2 (4) VO

Hersteller

T
= Auch Grol3handler und Importeure konnen von der |, ___'\l'

Ausnahme fur den dualen Vertrieb profitieren

GH/Importeur
= Unklar: Franchisesysteme, bei denen der Franchisegeber [{:I,E,,7 3=
keine Waren liefert ‘\

= Unklar: Wird der Einzelhandler durch (zu viel) Einzelhéndler / =inzelhandler
Parallelhandel zum Grof3handler? Wenn ja, dirfte das DDDD \ 7 : |:||:||:||:|
beschrénkt werden? i ) \ / . |3

= Ein Handler, der Dritte mit der Herstellung seiner | | /

Eigenmarken beauftragt, gilt nicht als Wettbewerber des

Herstellers
= Ein Handler, der Eigenmarken ,in house® (auch durch Endverbraucher
Konzernunternehmen) herstellt, ist selbst Hersteller und die (gewerblich/privat)

Ausnahme greift nicht (vgl. LL Rn. 92)
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Informationsaustausch im dualen Vertrieb

BISHER: NEU: Art. 2 (5) VO

= Keine explizite Regelung

= Verweis auf Horizontal-Leitlinien, die davon
ausgehen, dass Informationsaustausch
zwischen Wettbewerbern zu sensiblen Daten
iIdR eine unzulassige Koordination zwischen
Wettbewerbern bezweckt oder bewirkt

Kritik in Konsultation, Expertengutachten und
weitere Konsultation im Februar 2022
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Neuer LL- Abschnitt Informationsaustausch

= Erforderlichkeit” im Einzelfall je nach Vertriebsmodell zu bestimmen, indikative
Liste mit Bsp. in Rn. 99f. LL

= Nicht gruppenfreigestellter Informationsaustausch nicht zwingend unzulassig,
sondern Prufung Art. 101 (1) und (3) AEUV

= Aber: Vermutung, dass zwischen Wettbewerbern ausgetauschte Informationen
im Wettbewerb (unzulassig) verwendet werden (= bezweckte Beschrankung?)

= Risiko von VerstolRen kann vermindert werden, indem
— weitmoglichst auf aggregierte Informationen zuruckgegriffen wird

— innerhalb des Unternehmens mit Chinese Walls gearbeitet wird



Neuer LL- Abschnitt Informationsaustausch

In der Regel nicht erforderlich

= Technische Informationen betreffend das Produkt .
oder Verbesserungen idR (+)

Aktuelles und zukinftiges Pricing des Abnehmers
(wenn nicht notig fur eine kurzfristige
= \ertriebsbedingte Mengeninformationen Niedrigpreiskampagne)

(Herstellung, Lagerbestande, Retouren,

, = Nicht aggregierte, kundenspezifische
Verkaufsvolumina)

Verkaufsdaten (es sei denn, naotig fur individuelle

= EinkanSpreise und (hiStOriSChe) VerkanSpreise Anpassung der Produkte fur den Kunden)
des Abnehmers, solange nicht zur Preiskontrolle

missbraucht = |nformationen betreffend die

Eigenmarkenverkaufe des Abnehmers
= Marketinginformationen (einschliefdlich Timing

von Aktionen)

= Performancebasierte Informationen (aggregiert)
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Kundenkreisbeschrankungen




Kundenkreisbeschrankungen, Art. 4 lit. b)-e) VO

= BLEIBT: Kundenkreis und Gebietsbeschrankungen sind Kernbeschrankungen

= BLEIBT: In allen drei Varianten sind KEINE KERNBESCHRANKUNG
— Sprunglieferungsverbot (= keine Lieferung des GH and Endkunden)
— Verbot der Eroffnung nicht zugelassener Niederlassungen

— Bauteileklausel (= keine Lieferung an Konkurrenten des Anbieters)
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Alleinvertriebssysteme

: Gewisse Erweiterung der bisherigen AUSNAHMEN zum Schutz von
ALLEINVERTRIEBSSYSTEMEN

BLEIBT: Zulassigkeit Verbot aktiver Verkaufe an exklusiv vorbehaltene Kunden/
in exklusiv vorbehaltene Gebiete

. Definition aktiver vs. Passiver Verkaufe durch VO
: Zuweisung an bis zu 5 Alleinvertriebshandler in einem Gebiet

: Beschranktes ,pass-on” der zulassigen Verbote an die Direktkunden des
Alleinvertriebshandlers

. Zulassiges Verbot des Verkaufs der Alleinvertriebshandler an nicht zugelassene Handler in
ein (anderes) selektives Vertriebsgebiet

BLEIBT: Keine Kombination Alleinvertrieb mit selektivem Vertrieb in einem Gebiet
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Alleinvertrieb (exkl. Vertrieb) (Bsp. Frankreich

Deutschland)

Exklusivhandler T - Exklusivhandler 1
Gebiet Frankreich  ~. . RENY Deutschland

\\\ ke/}'y\\\\\ l

1
1
1
1
)
1
1 ~
1

1

A

~ Endverbraucher
Deutschland

Exklusivhandler 2
Deutschland

|

Autorisierter
Unterhandler
Deutschland

Endverbraucher nicht autor|S|erte | nicht autorisierter
Frankrelch Handler Handler ( Dlrektkunde)
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Weitergabe des
Verbots aktiver*
Verkaufe an

Direktkunden, aber
nicht an deren
Kunden!




Selektive Vertriebssysteme

»Selektive Vertriebssysteme* Zulassige Beschrankungen

sind Vertriebssysteme, bei denen BLEIBT: Verbot des Verkaufs an nicht zugelassene Handler IM

sich der Anbieter verpflichtet, die Gebiet, fiir das der selektive Vertrieb vorgesehen ist
Vertragswaren oder -

dienstleistungen (...) nur an Handler
zu verkaufen, die anhand Verbot darf an Kunden der zugelassenen

festgelegter Merkmale ausgewahit Handler weitergegeben werden [z. B. Haltefristen im Kfz-Vertrieb]
werden, und bei denen sich diese ) .
Handler verpflichten, die Beschrankung des aktiven Verkaufs (...)

betreffenden Waren oder in (anderes) Alleinvertriebsgebiet/-kundengruppe, das/die
Dienstleistungen nicht an Handler zu exklusiv anderweitig vorbehalten ist, keine Kernbeschrankung
verkaufen, die (...) nicht zum

Vertrieb zugelassen sind“ (Art. 1 lit f)
VO)

BLEIBT: Querlieferungsverbot ist Kernbeschrankung

BLEIBT: Keine Kombination beider Systeme in ein und
demselben Gebiet!
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Selektivvertrieb EU-weit (Bsp. DeutschlandéPoIen)

/
nicht i

autorisierter
Handler




Nebeneinander Selektiv- und Alleinvertrieb

Alleinvertriebshandler

Handler Polen

Polen
- l
~a
autorisierter i Endverbraucher
Handler D ; (Polen)
| \
Endverbraucher |
(Deutschland) < : nicht autorisierter

T
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Neue schwarze Klausel

,verhinderung der effizienten
Nutzung des Internets”




Effektive Internetnutzung, Art. 4 lit. e) VO

= BLEIBT: Kodifiziert das bisherige Verstandnis:
Verhinderung der Internetnutzung =
Kernbeschrankung

e) die Verhinderung der wirksamen Nutzung

des Internets zum Verkauf der Vertragswaren

oder -dienstleistungen durch den Abnehmer

(...) bezweckt = NEU: Regelung durch VO (vorher in LL)

= Legtin der VO verbindlich fest, was keine
Kernbeschrankung, sondern nur Modalitat ist

unbeschadet der Moglichkeit, dem Abnehmer

Folgendes aufzuerlegen:

= Art. 4 lit. e) VO ist lex specialis zu den
Kundenkreisbeschrankungen in Art. lit. b-d)
(— was nach Art. 4 lit. e) ,unbeschadet”
moglich ist, ist auch keine Kernbeschrankung
im Sinne der Art. 4 lit. b-d)

i) andere Beschrédnkungen des Online-Verkaufs
oder

ii) Beschrankungen der Online-Werbung, die
nicht darauf abzielen, die Nutzung eines
ganzen Online-Werbekanals zu verhindern;
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Verhinderung der effizienten Nutzung des Internets

= BLEIBT: Handler darf selbst online verkaufen
= BLEIBT: Drittplattformverkaufsverbote erlaubt
= BLEIBT: Re-routing ist Kernbeschrankung

3 - Blockade bestimmter Werbekanale
insgesamt unzulassig, z.B. Allgemeines Verbot von
Preissuchmaschinen/ Suchmaschinenwerbung
Kernbeschrankung

i Einzelne ,Maschinen/ Marktplatze®/ Vertriebskanale
konnen unter Qualitatskriterien ausgeschlossen werden,
wenn das nicht zu ,de facto Verbot® des Internetvertriebs
fuhrt

: : Verbot Search Engine Targeting mit
Trademark ist Kernbeschrankung
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Differenzierte Betrachtung Doppelpreise (Dual Pricing)

Doppelpreissysteme nicht zwingend Kern-
beschrankung, wenn unterschiedliche
Preisgestaltung

= darauf abzielt, Investitionen fur diesen
Vertriebskanal anzuregen und
angemessen zu verguten und

= nicht Verhinderung der effizienten
Internetnutzung bezweckt.

VORSICHT: Offline-Doppelpreise bleiben
Kernbeschrankung (Rn. 204 f) LL)




Aufweichen Aquivalenz bei Kriterien und Vergiitung

= Strenge Aquivalenz von Online- und
Offline Kriterien nicht immer moglich
aufgrund von Unterschied der
Vertriebskanale

= Sachliche Differenzierung erlaubt,
solange sie legitime Zwecke verfolgt
und nicht darauf abzielt, die wirksame
Internetnutzung zu verhindern

= Ahnliche Erwagungen relevant, wie
bei Doppelpreisen




Wettbewerbsverbote und

Paritatsklauseln




Wettbewerbsverbote, Art. 5 (1) lit. a) bis ¢) VO

BLEIBT: Gruppenfreistellung im Grundsatz
= bei Dauer des Wettbewerbsverbots von max. 5 Jahren:
— keine unbefristeten Wettbewerbsverbote
— keine befristeten Wettbewerbsverbote uber 5 Jahre
» es sei denn, Tatigkeit aus Raumlichkeiten des Anbieters, Art. 5 (2) VO

= Nachvertragliche Wettbewerbsverbote bleiben nur in Ausnahmefallen
freigestellt, Art. 5 (3) VO




,EVERGREEN“-Klauseln: Wettbewerbsverbote, Art. 5 (1)
VO

NEU

Automatische Verlangerung befristeter Vertrage nicht mehr als ,,unbefristet”
legal definiert (Art. 5 S. 2 VO 2010 entfallt (1))

Gruppenfreistellung trotz automatischer Verlangerung, wenn (LL Rn. 248)

— effektive Wechselmoglichkeit nach Ablauf der 5 Jahre
— angemessene Kundigungsfrist/Neuverhandlung

— zu angemessenen Kosten




Paritatsklauseln, Art. 5 (1) lit. d) VO

Typische Paritatsklauseln (Meistbegunstigungsklauseln) verbieten einem
Anbieter, keinem anderen Abnehmer bessere Konditionen anzubieten.

NEU: WEITE Paritatsklauseln, die ein Online-Vermittler einem

Produktanbieter fur den Vertrieb uber andere Plattformen auferlegt, sind
nicht gruppenfreigestellt

Aber nur graue Klausel, keine Kernbeschrankung.




Paritatsklauseln, Art. 5 (1) lit. d) VO

NEU (Ausnahme):

— Weite Paritatsklauseln, die durch Anbieter von Online-Vermittlungsdiensten auferlegt
werden, sind graue Klauseln und nicht gruppenfreigestelit

Weite Paritatsklauseln: Solche, die in Bezug auf die Einzelhandelskonditionen anderer
Anbieter von Online-Vermittlungsdiensten auferlegt werden, Art. 5 (1) lit. d) VO

BLEIBT: Paritatsverpflichtungen in Bezug auf Direktvertriebskanale (z.B. eigene Webseite)
bleiben gruppenfreigestellt (— Trittbrettfahrerproblematik)

BLEIBT: Paritatsverpflichtungen, die dem Anbieter auferlegt werden, bleiben
gruppenfreigestellt (auch wenn der Anbieter OIS ist)
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Plattformen/OIS




Vertrieb uber Online-Plattform — Eigenhandler

= Plattformbetreiber = Eigenhandler Hersteller Hersteller

= Abnehmer |_||_|@ DD@

= Preis-, Gebiets-, | N — | I S— |

Kundenbeschrankungen zu Lasten - -y
der Plattform fallen unter Art. 101 ' !
(1) AEUV und sind gem. Art. 4 VO Plattform (Abnehmer)
Zu beurteilen | Verkau [ Vverkau

..

Endkunde Endkunde



Vertrieb uber Online-Plattform als Vermittler (OIS)

Art. 1 lit. d)

JAnbieter” ist auch ein
Unternehmen, das Online-

Vermittlungsdienste erbringt;
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Begrundung: Der Online Vermittler
verkauft seine Online-
Vermittlungsleistung

Aber: Stellt die herkdmmliche
Vertriebskette auf den Kopf, die Online-
Vermittlungsleistung wird nicht
weiterverkauft.

Jeder Handelsvertreter verkauft auch
seine Vermittlungsleistungen.
Handelsvertreter sind aber per
definitionen (Art. 1 lit. k) VO) Abnehmer.



Vertrieb uber Online-Plattform — (reiner) Vermittler

= Plattformbetreiber = OIS = Vermittler

Hersteller
= Preis-, Gebiets-, Kundenbeschrankung der |_||—|@
Plattform fallt unter Art. 101 (1) AEUV, S
freistellungsfahig: Vermittler-
= Art. 4 VO: bezweckte Beschrankungen des (Vé{éff‘ °
Abnehmers?
= nein, denn Plattformbetreiber ist Anbieter Kaufvertrag
(Art. 1 Abs. 1 lit. d) VO)
= Marktanteile (max. 30%) berechnen sich auf @
dem Vermittlermarkt
Endkunde

=  Wenn Plattform den Hersteller im Preis bindet oder
Kundenkreis beschrankt: Kernbeschrankung
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Vermittler-
Vertrag
(OIS)

,(

Hersteller

1T

Kaufvertrag

i

Endkunde



Vertrieb uber Online-Plattform — hybride Plattform

NEU: Art. 2 (6) VO

,Die Ausnahmen nach Artikel 2 Absatz 4
(...) gelten nicht

in Bezug auf die Bereitstellung von
Online-Vermittlungsdiensten,

wenn der Anbieter der Online-
Vermittlungsdienste ein Wettbewerber
auf dem relevanten Markt fiir den
Verkauf der vermittelten Waren oder
Dienstleistungen ist.”
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Ausschluss von der Gruppenfreistellung gilt
nur fur die Vereinbarung betreffend die
Vermittlungsleistung (OIS)

Ausschluss gilt auch fur Plattformen mit
kleinstem Marktanteil

Ausschluss trifft auch Vertragspartner der
Plattform (insb. KMU)

Originare stationare Player mit Plattform-
angebot werden ihre Plattform nicht far
Wettbewerber offnen



Vertrieb uber Online-Plattform — hybride Plattform

= Plattformbetreiber vermittelt Ware Hersteller A Hersteller B
(=0IS) und bietet konkurrierende ( |_||—|@ ( |_||‘|
Ware ebenfalls als Eigenhandler an E— E—

Vermittler-
Vertrag (OIS)

BLMSTY Kaufvertrag

Piattform

= Preis-, Gebiets-, Kunden-
beschrankung fallen unter Art. 101
(1) AEUV

Kaufvertrag Kaufvertrag
= VO fir den®©IS Vertrag>

neuer Art. 2 (6) VO @ %

Endkunde Endkunde

Produkt A




Preisbindung der zweiten Hand

Retail Price Maintenance (RPM)




Preisbindung — Art. 4 lit. a) VO - BLEIBT

= Kernbeschrankungen sind
— Festpreise
— Mindestpreise/ Maximalrabatte

— verbindliche Preisspannen
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Keine Kernbeschrankung sind

Verbindliche Hochstpreise/
verbindliche Mindestrabatte,

es sei denn, sie wirken wie Fest- oder
Mindestpreise

Unverbindliche Preisempfehlungen




(Etwas) Mehr Flexibilitat bei Preisvorgaben? LL Rn. 197

Preisbindung ggf. unter Art. 101 (3) AEUV freigestellt, wenn Effizienzgewinne nachgewiesen
werden konnen, z. B.

bei EinfUhrung neuer Produkte, wenn es ist nicht moglich ist, Marketinganforderung
gegenuber allen Abnehmer zu vereinbaren (fur beschrankte Zeit (LL, Rn. 197 a))

NEU: bei vorubergehenden Sonderangebotskampagnen (bis max. 6 Wochen) im Falle
eines einheitlichen Vertriebsformats, z. B. Franchise (LL Rn. 197 b))

bei Trittbrettfahrer-Problem, z. B. wenn einige Handler Service/Beratung anbieten und
Kunden bei anderen Handlern, die die Leistungen nicht anbieten, zu gunstigeren Preisen
einkaufen (LL Rn. 197 c))

VORSICHT: Fallgruppen zur Einzelfreistellung, hebt Kernbeschrankung wohl nicht auf;
=> die Gruppenfreistellungsverordnung entfallt fir die gesamte Vereinbarung!
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Fullfilment Contracts (LL Rn. 193)

Was ist ein Fullfillment-Contract?
— Kunde hat Vertrag mit Anbieter A uber einen bestimmten Preis ausgehandelt

— Anbieter A lasst Vertrag durch Handler/Logistiker ausfuhren

— LL: Keine verbotene Preisbindung, wenn der Kunde auf das Recht verzichtet, den
ausfuhrenden Handler/Logistiker auszuwahlen

Praktisches Problem: Wann verzichtet der Kunde auf die Auswahl?

Kritik: Fallgruppe zu eng definiert: Bei (haufig subventionierten) Projektvertragen mit
geringen Handlermargen mag der Kunde keinen Wert auf die Nachverhandlung des Preises
legen, aber den durchfihrenden Abnehmer aussuchen wollen
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Key Takeways (1)

Dualer Vertrieb — Anderung Anwendungsbereich, Neuregelung Informationsaustausch

Kundenkreis-/Gebietsbeschrankungen

Neue Struktur (Alleinvertrieb, selektiver Vertrieb, freier Vertrieb); Art. 4 lit. b)-d) VO
Neue Kernbeschrankung: Verhinderung effektiver Nutzung des Internets; Art. 4 lit. €) VO
Aktiv- und Passivverkaufe: (erstmalige) Definition in Art. 1 lit. I)-m) VO

Alleinvertrieb: Erweiterter Anwendungsbereich, Art. 1 lit. g) VO

Verbesserter Schutz bei Nebeneinander von exklusivem und selektiven Vertriebs, Art. 4 lit.
b-d) VO
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Key Takeaways (2)

Internetvertrieb

Verhinderung effiziente Internetnutzung = Kernbeschrankung
Ausgestaltung der Modalitaten des Internetvertriebs keine Kernbeschrankung

Doppelpreissystemen (Dual Pricing) und unterschiedliche Kriterien im Online- und
Offlinevertrieb (Aquivalenzprinzip) ggf. freistellungsfahig

Drittplattformverbote keine Kernbeschrankung

Verbot ganzer Werbekanale = Kernbeschrankung
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Key Takeaways (2)

Online-Plattformen

Plattformen, die als Eigenhandler agieren, werden weiterhin wie Handler behandelt
(=Abnehmer)

Online-Vermittlungs-Plattformen (OIS) werden als Anbieter inrer Vermittlungsleistung
definiert (Art. 1 lit. d) VO); Kernbeschrankungen gelten daher ,in umgekehrte Richtung*

Weite Paritatsklauseln fur OIS nicht mehr gruppenfreigestellt (Art. 5 (1) lit. d) VO)
OIS sollen keine echten HV sein (relevant vor allem fur die hybriden HV)

Vertrage uber das Angebot von Vermittlungsleistungen mit hybriden Plattformen nicht mehr
gruppenfreigestellt (Art. 2 (6) VO)
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Key Takeaways (3)

Handelsvertreter

Recht andert sich nicht, aber Aussagen in Leitlinien konnen Handlungsbedarf erzeugen
oder geben mehr Rechtssicherheit

Auch ein kurzfristiger Erwerb von Eigentum nicht far Qualifizierung als echter
Handelsvertreter schadlich

Prufen Sie, ob die Regelung zur Erstattung von Kosten des Handelsvertreters mit neuen
Ausfuhrungen der Kommission tUbereinstimmen!

Hybrider Handelsvertreter: Abgrenzung der Risiken und Ubernahme von Kosten in
Ubereinstimmung mit den Leitlinien geregelt? Kein Zwang des HV in Handlereigenschaft
(und umgekehrt) fur anderes Produkt?
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Weiterfuhrende Lekture

Blogbeitrage:

https://www.luther-lawfirm.com/newsroom/blog/detail/kartellrecht-im-vertrieb-wo-stehen-wir-bei-der-reform-der-
gruppenfreistellungsverord-nung (21.12.2021)

+++Brandneue Gruppenfreistellungsverordnung fiir Vertriebsvertridge: Anderungen ab 1. Juni 2022+++ naher an den Bediirfnissen
der Markte — neue Spielraume und Fallstricke fur Unternehmen | LUTHER Rechtsanwaltsgesellschaft mbH (luther-lawfirm.com)

Aufsatze

Wegner/Schwenker/Altdorf: Die neue Vertikal-Gruppenfreistellungsverordnung (EU) 2022/720 nebst Vertikal-Leitlinien —
Kontinuitat und Umbruch in der Vertriebspraxis
In ZWeR 3/2022, S. 24 3ff.

Dokumente des Reformprozesses

https://ec.europa.eu/competition-policy/public-consultations/2021-vber en

Stellungnahmen der Studienvereinigung Kartellrecht zu den diversen Konsultationsrunden, v.a. vom 17.09.2021
und 4. Februar 2022

https://www.studienvereinigung-kartellrecht.de/publikationen/stellungnahment (studienvereinigung-kartellrecht.de)
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https://www.luther-lawfirm.com/newsroom/blog/detail/kartellrecht-im-vertrieb-wo-stehen-wir-bei-der-reform-der-gruppenfreistellungsverord-nung
https://www.luther-lawfirm.com/newsroom/blog/detail/kartellrecht-im-vertrieb-wo-stehen-wir-bei-der-reform-der-gruppenfreistellungsverord-nung
https://www.luther-lawfirm.com/newsroom/pressemitteilungen/detail/brandneue-gruppenfreistellungsverordnung-fuer-vertriebsvertraege-aenderungen-ab-1-juni-2022-naeher-an-den-beduerfnissen-der-maerkte-neue-spielraeume-und-fallstricke-fuer-unternehmen
https://www.luther-lawfirm.com/newsroom/pressemitteilungen/detail/brandneue-gruppenfreistellungsverordnung-fuer-vertriebsvertraege-aenderungen-ab-1-juni-2022-naeher-an-den-beduerfnissen-der-maerkte-neue-spielraeume-und-fallstricke-fuer-unternehmen
https://www.studienvereinigung-kartellrecht.de/publikationen/stellungnahmen
https://www.studienvereinigung-kartellrecht.de/publikationen/stellungnahmen

Vielen Dank!
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L uther.

Die Angaben in dieser Prasentation sind ausschlieBlich fiir die genannte Veranstaltung bestimmt. Die Uberlassung
der Prasentation erfolgt nur fur den internen Gebrauch des Empfangers. Die hier zusammengestellten Texte und

Grafiken dienen allein der Darstellung im Rahmen dieser Veranstaltung und dokumentieren die Thematik ggf.
nicht vollstandig.

Die Prasentation stellt keine Rechts- oder Steuerberatung dar und wir haften daher nicht fir den Inhalt.
Diese erfolgt individuell unter Bertcksichtigung der Umstande des Einzelfalls auf der Grundlage unserer

Mandatsvereinbarung. Die Verteilung, Zitierung und Vervielfaltigung — auch auszugsweise — des Inhalts zum
Zwecke der Weitergabe an Dritte ist nur nach vorheriger Absprache gestattet.
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