L uther.

Digitale Vertriebsmodelle

Vom kleinen Einzelhandelsunternehmen bis zum grofRen Konzern: Der Vertrieb der eige-
nen Waren und Leistungen uber digitale Vertriebskanale ist nicht mehr wegzudenken. Die
Digitalisierung verandert die klassischen Vertriebsmodelle und schafft ganzlich neue Ver-
triebswege. Bei der Gestaltung des eigenen digitalen Vertriebs und Marketings gilt es al-
lerdings, den zunehmend engeren rechtlichen Rahmen zu beachten. Luther unterstiitzt
Unternehmen bei der Bewaltigung der rechtlichen Herausforderungen, die sich aus den
immer komplexeren nationalen und internationalen Regelungen ergeben — proaktiv und

mit Blick auf die Zukunft!

Egal ob es um die Digitalisierung lhres bestehenden Ver-
triebssystems oder die Entwicklung und Installation eines
neuen, digitalen Vertriebsmodells geht, wir unterstiitzen Sie
dabei, diese Herausforderungen zu meistern

Unser Beratungsangebot

® Rechtssichere Konzeption und vertragsrechtliche Ausge-
staltung des zu lhrem Unternehmen passenden digitalen
Vertriebssystems, zum Beispiel durch zukunftsorientierte
Gestaltung eines Mischvertriebs oder Nutzung digitaler
Méglichkeiten auch im selektiven Vertrieb (,exclusive mar-
ketplaces®).

m Kompetente kartell- und wettbewerbsrechtliche Beratung
bei der Gestaltung und Durchflhrung digitaler Vertriebs-
modelle mit Blick auf den nationalen und internationalen
Rahmen, zum Beispiel Implementierung der Geoblocking-
VO in bestehende Vertragsbeziehungen.

m Zukunftsfahige und rechtssichere Ausrichtung lhres Ver-
triebssystems, insbesondere mit Blick auf die ,Digital Sing-
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le Market Strategy“ der EU.

® Prifung, Anpassung und Gestaltung der vertraglichen
Grundlagen des gesamten Vertriebsnetzes einschlief3lich
Handelsvertreter-, Vertragshandler-, Franchisevertragen
und AGB.

® Analyse, Gestaltung und Anpassung lhrer Vertragsstruktu-
ren, damit diese rechtssicher die Digitalisierung der Pro-
zesse wie beispielsweise des Bestellungsprozesses wider-
spiegeln.

® Datenschutzrechtliche Beratung entlang der gesamten
Lieferkette.

m Rechtskonforme Implementierung des digitalen Eigenver-
triebs wie beispielsweise Uber Onlineshops, Apps oder
digitale Marktplatze.

® Strukturierung und Implementierung von Qualitats- und
Compliance-Management-Systemen.

m Gestaltung eines effizienten Vertriebs fir den Sekundar-
markt (Aftermarket und After-Sales-Management). Zum
Beispiel durch Nutzung von Apps, automatisierter Daten-
Ubertragung oder Targeted Marketing.



Digitale Vertriebsmodelle

Unsere digitale Expertise

Luther wurde vom JUVE-Verlag als Kanzlei des Jahres 2019
ausgezeichnet und tragt zudem das Siegel ,Digitale Kanzlei
2020%. Fur unsere Collaboration Plattform erhielten wir im
Jahr 2019 den PMN Management Award.
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